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Fervi presenta la nuova generazione di aspiratori
professionali

F ferrutensil.com/fervi-presenta-la-nuova-generazione-di-aspiratori-professionali

Claudia Perolari March 26, 2026

La gamma di aspiratori Fervi si rinnova con cinque nuovi modelli:
performance potenziate, design aggiornato e nuove soluzioni progettate
per rispondere a ogni esigenza di aspirazione.

Fervi presenta la nuova gamma di aspiratori (art. AO40-), frutto di un
aggiornamento strategico dell'offerta che introduce nuovi modelli e sostituisce
alcune referenze precedenti con soluzioni ancora piu performanti e in linea con
le esigenze del mercato dei professionisti del’MRO (Maintenance, Repair and
Operations) e del segmento del fai-da-te evoluto.

[l innovamento interessa l'intera famiglia di prodotto, con aspiratori che
coprono capacita comprese tra 10 e 80 litri e configurazioni differenziate per
rispondere a utilizzi domestici, professionali e industriali. La nuova proposta
comprende dunque aspirapolveri aspiraliquidi progettati per rispondere a
diverse esigenze operative, tra cui modelli ad alte prestazioni con piu motori
(fino a 3), pensati per ambienti di lavoro intensivi.

Tra le principali caratteristiche della gamma spiccano serbatoi robusti — in ABS
0 in acciaio a seconda del modello - filtri HEPA lavabili, filtri a sacco e per
liquidi. Alcune versioni sono inoltre dotate di presa integrata per
elettroutensili, una funzione particolarmente apprezzata in officina e nei
contesti industriali, che consente |'avviamento sincronizzato dell’aspiratore con
I'utensile collegato, migliorando efficienza e pulizia dell’area di lavoro.

Onclusive Tutti i diritti riservati https://onclusive com/en-gh/talk-to-usd
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I modelli di maggiore capacita, fino a 80 litri, sono progettati per impieghi
gravosi e continuativi, grazie a configurazioni multi-motore che assicurano
elevata potenza aspirante e affidabilita nel tempo. Le soluzioni pit compatte,
invece, si distinguono per leggerezza, facilita di trasporto e versatilita d'uso,
risultando ideali per piccoli interventi e per la manutenzione ordinaria. La
nuova gamma di aspiratori presenta, inoltre, una standardizzazione degli
accessori, garantendo maggiore compatibilita senza la necessita di ricorrere a
pezzi di ricambio diversi a seconda del modello.

L'aggiornamento della gamma aspiratori si inserisce, quindi, in un pit ampio
percorso di evoluzione dell'offerta, volto a garantire prodotti sempre pit
allineati agli standard qualitativi richiesti dal mercato professionale. Con questa
revisione, I'azienda consolida il proprio posizionamento nel settore della
fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali, proponendo una
linea completa, razionalizzata, rinnovata anche nel design, e capace di
rispondere in modo puntuale alle diverse esigenze operative.

La nuova gamma di aspiratori € gia disponibile attraverso la rete distributiva ed
e visualizzabile su www.fervi.com

Onclusive Tutti i diritti riservati https://onclusive com/en-gh/talk-to-usd
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Tra | torni paraliell a CNC di C /, Ia macching Picodue evo rapprésenta uno del modelll gi punta
omplaterza negh allestimenti. Disponitia in qualio grandezze (260, 300, 350, 400} &

per varsatililh e

indicato per una produzione che va dal pezzo singolo alla prototipazione e nella piccola/media serie.

wa lusione monobloceo che ospila il mandring su cuscinell di alla precisione,
ate & temprato e sethif

La testa érealizzala da v

L'albero del mandrino ceme: ato con lubrilicazio

@ A vita. La configurazions del

mator ad alta coppia permette prestazioni elevate in accelerazione, velocita € potenza. |l gruppo carri

slabile e rigico ha una coda di rondine per supporti o lorrette. Le guide di scormimente sono dolate di

materiale antifriziona. |l banco 1

prato sulle guide permette una lunga durata e retlificato in un unico

posizionamente. La carenaturg chiusa tacilita il carico/scarico del pezzi e la sicurezza dell'operatore.

La conlrotesta finemente raschieliala garantisce un perfelio accoppiamenio con il bance e dotata di

canollo cemen

1o fempralo & rellificalo con sede cono morse e asols di esirazione. La programma-
zione e l'uso del tornio sono esremamente semplice e veloce

k
e reftifica. || Mikroturn 100 & it modello pil dituso e rappresenta un vero benchmark par le lavorazioni

IBRUG & specialista nel tom| di finitwra’ad alissima precisione € nelle soluzioni ibride di tornilura

oi hard turning nei setton del cusoinatti, della componentistica per macching ulengi, degll ulensi
degli stampi, Precisione dimensionale @ geomelnca, insieme a un'clevala stabilitd statica, ginamica ¢
termica, permeattono di‘altromare le applicazioni pit complesse con assoluta affidabilita. Il basamento in

integrato, abbinato a mandrino e guide idrostatiche

granito nalurale con smorzamenio delle vibrazion

quindi prive di usura, garantisce risultati ecceflenti @ costanti nel tempo. La macchina lavora pezzi finoa
diametro 380 mm e lunghezze tino a 1.000 mm (a seconda della versiona), ragglungendo precision| di
forma infadion & 2 pm, rugosita Ra 0,1-0.4 pm e accuratezze dimensionall fino'a 2 pm su accai lemprati

fing a 70 HAC. Un'ampia gamma di opzioni, tra cul u i rettifica o difiniura a picira, sistemi di misura

ulensile e pezzo. errelte motorizzale, contropunte a G e lunetie automatiche, consente di configurarla

in baze alle esigenze del clients. In llalia la vendita e assislenza della gamma di macchine Hemborug &

curala da DANOBAT

Con il ternic parallelo TOTOM00V3A 15, FERVI propone una soluzione pensata per lavorazioni di tomitura
su metalll In grado di garantire afficablita, solidita costrutliva e faciiita o'uso, Progettato per limplego
in offic gue per la capacita d
affrontare lavorazion: su pezzi di medie dimensioni, mantenendo elevall standard di precisione. Elemenio
distintivo della macchina & 1l visualizzatore digitale a 3 assi, che consente all'operatore di monitorare

0 manuale i di

18 1

coaniche e reparti di manutenzione, questo tormy

com immediatezza gli spostament durante e lavorazioni. || motors trifase garantisce invece polenza e

rsiong dotata di invarter (arl. TOZPOM00VIZA), 1 lornio TO70-a
o della velocita di rotazione duranite la lavorazione.

intuitiva. Dispo chi in ve

poasibilith di regolazione e conlr

Indicat
propone il modelio ad alte prestazioni TMX1OMYSI. || modelio TMX10MYSi & un centro di tornitura con
asse Y e lorretla molorizzata a 12 posizioni tipe VDI A0fDIN 5480, nase mandrino A2-8, loro passaggio

per azienda con produzioni in piccola sere di pezzi complassi o con alti mix produttivi, HURCO

barra 78 mm @ massima lunghezza tomitura 592 mm. TMX10MYS! & dotalo di assi indipandenti le cul
corse sono: asse X trasversale 305 mm; asse Z longitudinale 870 mm; asse W contro mandring 740 mm
asse Y inlerpolato =55 mm, Il massimo diamelre ormibile & gi 375 mm. I mandring, di lipo a carluecia
@ comandalo dal motore brushiess digitale su cuscinetti di alta precisione a contatto obliquo, ha una
velocita di rotazione mandrino fine a 3.500 rpm, una polenza massimea di 28 kW e una coppia massima di
267 Nm. Il contrallo numarico proprietario Hurco MAXS, siintegra naturalmanta con il lornio TMX10MYSI

Il controllo numenico & dotato-di due menitor touch screen interattivi: une schermo per la pregrammazions
& una per la gratica. Le lunzionalita e g algoritmi sof
realizzazione di programmi complessi, a bordo macching,

are assicuranc il massimo della polenza per la

Onclusive Tutti i diritti riservati https://onclusive com/en-gh/talk-to-usd
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FERVI:

‘organizzazione

intelligente dell officina moto

Dai carrelli porta utensili agli sgabelli: soluzioni modulari e professionali per migliorare
efficienza, ergonomia e produttivita nel lavoro quotidiano

o cura delo Pedazions

el panorama dell’aftermarket moto, I'organizzazio-
ne dell’officina rappresenta uno degli aspeti pid
sottovalutati ma al tempo stesso pii determinanti.
Non si tratta solo di avere gli strumenti giusti, ma di
averli nel posto giusto, al momento giusto, E proprio qui che
entra n gioco FERVI, realti che negli anni s1 & affermata come
punto di riferimento per chi cerca soluzioni intelligent, rubu
ste e realmente pensate per il lavoro quotidiano in officing.

Efficienza prima di fultto

Chi lavora sulle due ruote lo sa bene: tempi stretti ¢ client
sempre pinn esigenti impongono standard operativi elevati, In
questo contesto, 'ergonomia ¢ la gestione dello spazio non
possono non essere tenuti nella giusta considerazione: un’of-
ficina ben organizzata non solo migliora la qualith del lavoro,
ma riduce errori, tempi morti ¢ affaticamento dell’ operatore.
FERVI ha costruito la propria proposta proprio attorno a que-
sto concetto: trasformare 1'officina in un ambiente funzionale
e pilt produttivo,

A = /...)

I carrelli porta utensili

La gamma di carrelli C960- rappresenta una delle soluzioni pii
complete ¢ imelligenti oggi disponibili per 1"organizzazione
degli strumenti. Si tratta di ven e propri hub operativi mobili,
progetiati per adatarsi alle esigenze reali di un meecanico moto,
Disponibili nelle versioni a 6, T ¢ 8 cassetti, questi carrelli
si distinguono immediatamente per la qualili costrulliva. La
struttura in lamiera d’acciaio garantisce resistenza anche in
condizioni di utilizzo intensivo, tipiche di un’officina profes-
sionale. Le protezioni antiurto sono un dettaglio che fa la dif-
ferenza nel lungo periodo, soprattutto in ambienti dove unti ¢
contatti accidentali sono all’ordine del giorno.

11 piano superiore in polipropilene non & solo robusto, ma
estremamente pratico: consente di appoggiare utensili ¢ com-
ponenti durante le lavorazioni senza rischio di danneggiamenti
o scivolamenti, Le quattro ruote - due fisse ¢ due pirocttanti
con freno - permettono di spostare il carrello con facilita anche
a pieno carico, mantenendo perd sempre un elevato livello di
stabilita durante I utilizzo.

Onclusive

Tutti i diritti riservati
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Cassetii progettati per durare

Per 1 cassetti FERVI ha scelto guide tele-
scopiche su cuscinetti a sfera che garanti-
scono un’estrazione Huida anche sotto cari-
chi importanti, A questo si aggiunge anche
il sistema antiribaltamento che impedisce
I'apertura simultanca di pit cassetti, evitando situazioni po-

tenzialmente pericolose, La servatura centralizzata, invece,

permette di mettere in sicurezza tutta attrezzatura con un
solo gesto.

Personalizzazione totale e modularita
La gamma C960- & completamente personalizzabile. Le ver-

sioni vuote sono ideali per officine gia strutturate o per pro-
fessionisti che vogliono configurare ogni cassetto in base alle
proprie abitudini di lavoro. L'utilizzo di termoformati dedi-
cati consente una disposizione ordinata e altamente funziona-

necessariamente lo pid gronde
o la plb attrezzota, ma quella

Lofficina Ideaie non é

le. Le versioni complete sono invece
perfette per chi vaole una soluzione
immediata. | set utensili inclusi sono
studiati per coprire tutte le principali
esigenze della manutenzione moto:
chiavi, giraviti, pinze, chiavi dina-
maometriche e molto altro. Una scelta strategica soprattutto

meglic organizzato

per ¢hi sta avviando un'officina o desidera aggiornare rapi-
damente 1l proprio parco attrezzi. I modelli C960- possono
comunque essere arricchiti con una serie di accessori, Tra gli
aptional piil interessanti troviamo pannelli forati per utensili
a vista, piani in laminato, mensole pieghevoli, portarotoli e
portadocumenti,

Ergonomia e produttivita

Spesso si parla di attrezzature, ma si dimentica 1'elemento
umano. Lavorare su moto e scooter significa anche operare
a diverse allezze, spesso in posizioni scomode. FERVI ha
affrontato il problema con una linca di sgabelli progettati
per migliorare concretamente il comfort. 1 modelli 0645/5
e 0645/CC sono pensati per garantire mobilith e praticitd
durante le lavorazioni a bassa altezza. La seduta imbottita
riduce "affaticamento, mentre le ruote pivotanti conscnto-
no movimenti flvidi intorno al veicolo. 11 modello 0645/CC,
in particolare, aggiunge un livello di funzionalith superiore
grazie a porta bombolette integrati. cassetti per utensili e vas-
soio porta minuteria. Questo significa avere tutto a portata di
mano senza doversi alzare continuamente, con un impatto
direrto sulla produttivitd.

L'abbinamento tra carrello porta utensili e sgabello operativo
crea meno movimenti inutili, meno stress fisico e maggiore
concentrazione sul lavoro.

Per chi vive 'officina tutti i giorni scegliere FERVI significa
adottare una filosofia di lavoro orientata all’organizzazione,
alla qualitd e alla praticitd, migliorando concretamente il
proprio modo di lavorare.
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Nell’anno olimpico continua il legame
tra FERVI e ’Hockey Cortina

La sponsorship ha accompagnato e supportato una delle squadre piu titolate del’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo era al centro della scena internazionale

per lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

FERVI & stato sponsor dell'Hockey Cortina - Sportivi
Ghiaccio Cortina nei campionati di Alps Hockey Le-
ague e Serie A 2025/2026, proprio nei giorni in cui
Cortina d'’Ampezzo era sotto i riflettori internazionali
per o svolgimento delle Olimpiadi Invernali. Una scel-
ta che ha rafforzato il legame tra l'azienda emiliana e
una delle realta sportive pitl rappresentative del ter-
ritorio ampezzano, simbolo di tradizione, passione e
successi sul ghiaccio.

Il marchio FERVI ha accompagnato la squadra veneta
nelle competizioni e nelle attivita della stagione sporti-
va 2025/2026, confermandosi parte attiva di un pro-

& cwra of Caterina Fortuzz

getto che va olfre la visibilita e che affonda le radici in
una condivisione profonda di valori. Spirito di squadra,
determinazione, rispetto delle regole e I'ambizione di
migliorarsi continuamente sono principi che uniscono
il mondo dell'hockey su ghiaccio e quello di FERVI,
azienda impegnata nella fornitura di macchine, utensili
e attrezzature professionali per il setiore MRO e per |l
fai-da-te evoluto.

La sponsorship ha previsto non solo la presenza del
brand FERVI sulle divise ufficiali degli atleti ma anche
iniziative di visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del
Ghiaccio di Cortina e sul territorio cittadino, che ha vis-
suto settimane e momenti di straordinaria esposizione
mediatica internazionale.

“Lo sport e una palestra di valori che sentiamo molto vici-
na alla nostra cultura aziendale. Sostenere 'Hockey Cor-
tina significa condividere un percorso fatto di impegno,
spirto di squadra e ricerca costante del miglioramento.
Essere presenti a Corfina d’Ampezzo in un momento di
grande visibilita internazionale per il terntorio rafforza il
senso di una partnership che guarda alleccellenza e al
valore del favoro quoticiano”, ha commentato Ermanno
Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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Nuovo Catalogo FERVI N. 48 per orientarsi tra oltre
8.700 soluzioni dedicate al’MRO

Uno strumento rinnovato, chiaro e funzionale, pensato per semplificare il lavoro

quotidiano dei professionisti della manutenzione e della riparazione.

FERVI presenta il nuovo Cata-
logo 48, progettato per offrire
un’esperienza di consultazione
efficace e immediata.

Il catalogo dell'azienda attiva nella
fornitura di macchine, utensili e at-
trezzature professionali, principal-
mente per il mercato MRO (Main-
tenance, Repair and Operations)
e per il segmento del fai-da-te
evoluto, si rinnova nel segno del-
la continuita: layout familiare, ma
evoluta leggibilita degli oltre 8. 700
prodotti e informazioni facilmente
rintracciabili grazie a gabbie grafi-
che, nuove icone e QR code per
video e approfondimenti digitali.

Pensato per supportare le attivita
operative, il Catalogo 48 concentra
in un unico strumento l'intera gam-
ma di soluzioni FERVI, riducendo
i tempi decisionali e rendendo piu

semplice la selezione dei prodotti
direttamente sul campo.

Tra le principali novita figurano le
pagine dedicate al nuovo showro-
om allestito presso la sede di Vi-
gnola e all'attivita di showtour per
rivenditori, la sezione “intro” per i
dischi da taglio, nonché le gabbie
grafiche studiate per delimitare
chiaramente le schede prodotio e
migliorare l'organizzazione visiva
dei contenuti.

Inolire, alcune icone come quel-
la "New" sono state aggiornate e
affiancate da nuove segnalazio-
ni, come l'icona “New Price” che
segnala un cambio di prezzo dei
prodotti a vantaggio del cliente,
mentre |'utilizzo dei QR code con-
sente di accedere rapidamente
al dettaglio degli utensili manuali
contenuti all'interno dei termofor-

I

& cura ofl Tornmase Fovhize

E ARRIVATO

IL CATALOGO &8

I nuovo riferimento FERVI per i professionisti

della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni e tutte le infermazioni

per accompagnare il lavoro quotidiano
e semplificare la selezione
dei pradotti nel mondo MRO,

-

mati e ai video di presentazione
dei prodotti raccolti nel canale
Youtube di FERVI.

l'aggiornamento del Catalogo
48 ha coinvolto anche la gamma
prodotti: 249 nuovi articoli sono
stati inseriti, mentre altri sono sta-
ti redistribuiti nei cataloghi delle
aziende del Gruppo, come Vogel
Germany, per una proposta sem-
pre pit specializzata e coerente.

Con il nuovo catalogo, FERVI raf-
forza il proprio impegno nel for-
nire strumenti concreti, chiari e
funzionali, confermando il catalo-
go come alleato quotidiano per |
professionisti del settore.

Il nuovo Catalogo 48 e scaricabile
e consultabile su www.fervicom
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Fervi sponsor dell'Hockey
Cortina per la stagione
2025/2026

Fervi e sponsor dellHockey Cortina — Sportivi
Ghiaccio Cortina nei campionati Alps Hockey
League e Serie A 2025/2026, in un momento in
cui Cortina dAmpezzo ¢ sotto i riflettori interna-
zionali per le Olimpiadi Invernali. La partnership
rafforza il legame tra l'azienda e una delle realta
sportive pitl rappresentative del territorio ampez-
zano, condividendo valori come spirito di squa-
dra, determinazione, rispetto delle regole e mi-
glioramento continuo. Il marchio Fervi
accompagna la squadra per tutta la stagione spor-
tiva, con presenza sulle divise ufficiali degli atleti
e iniziative di visibilita allo Stadio Olimpico del
Ghiaccio e sul territorio cittadino, in un contesto
di forte esposizione mediatica internazionale.
www.fervi.com
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FERVI AMPLIA L'OFFERTA
DI ASPIRATORI PROFESSIONALI

La proposta di aspiratori firmata FERVI si aggiorna con I'introduzione
di cinque nuovi modelli, pensati per offrire prestazioni piu elevate e
una maggiore versatilita d'impiego. Il rinnovamento interessa I'intera
famiglia di aspiratori, che oggi copre un ampio spettro di capacita, da
10 fino a 80 litri.

Tra le novita figurano modelli aspirapolvere e aspiraliquidi pensati
per gestire differenti tipologie di sporco e residui, con configurazioni
tecniche studiate per garantire prestazioni adeguate anche negli
ambienti di lavoro piu impegnativi.

La nuova generazione di aspiratori si distingue per una dotazione
tecnica pensata per migliorare |'efficienza operativa. | serbatoi,
realizzati in ABS o in acciaio a seconda delle versioni, assicurano
robustezza e durata nel tempo.

Completano la dotazione filtri HEPA lavabili, filtri a sacco e sistemi
dedicati all'aspirazione dei liquidi. Alcuni modelli integrano inoltre
una presa per elettroutensili che consente I'awio automatico
dell’aspiratore in concomitanza con I'utilizzo dell’utensile collegato.
La gamma propone configurazioni molto diverse tra loro per rispondere
a necessita operative specifiche. | modelli piu capienti, con serbatoi
fino a 80 litri, sono progettati per un utilizzo continuativo e gravoso,
grazie alla presenza di piu motori — fino a tre — in grado di assicurare
elevata potenza aspirante e affidabilita. Accanto a queste soluzioni
trovano spazio anche aspiratori piu compatti e leggeri, caratterizzati
da facilita di trasporto e grande maneggevolezza, ideali per interventi
rapidi o per le attivita di manutenzione ordinaria.

Un altro elemento chiave dell’aggiornamento riguarda la
razionalizzazione degli accessori. La standardizzazione consente una
maggiore compatibilita tra i diversi modelli della gamma, riducendo
la necessita di ricambi specifici e semplificando la gestione delle
attrezzature. Parallelamente, anche I'estetica dei prodotti € stata
rivista, con un design rinnovato che accompagna |'evoluzione tecnica
della linea.
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oluzioni

LIMPORTANZA DI UNA
FINITURA "A REGOLA DARTE" G-

Intutti | contesti produttivi, dal piccolo contoterzista al grande centro servizi, la lavorazione della lamiera
richiede una sempre maggiore attenzione alla qualita estetica del pezzo lavorato. In questo sono fondamentali
le lavorazioni di finitura, satinatura e smerigliatura in particolare, e vediamo quale contributo pud dare FERVI

con le sue soluzioni dedicate.

Nel settore della lavorazione della la-
miera, la fase di finitura rappresenta un
passaggio cruciale per trasformare un
semilavorato in un componente pron-
to all'impiego o alla commercializzazio-
ne. Per questo, smerigliatura, satinatura
e sbavatura sono processi fondamentali
che incidono sulla qualita estetica, sul-
la sicurezza e sulle prestazioni finali del
prodotto. In questo contesto, la scelta
degli strumenti e delle attrezzature da
utilizzare diventa dungue determinante
per garantire un lavoro a regola d'arte.

FERVI, azienda specializzata nella forni-
tura di macchine, utensili e attrezzature
professionali per il mercato MRC (Main-
tenance, Repair and Operations) e per
il segmento del fai-da-te evoluto, pro-
pone soluzioni progettate per garantire
efficienza e precisione, sia nelle offici-

ne artigianali sia nei contesti produtti-
vi pilh strutturati. Tra le lavorazioni di fi-
nitura, la satinatura occupa un ruclo di
primo piano, soprattutto nei settori in
cui l'estetica della superficie e fonda-
mentale. In guesto ambito, la Satinatrice
FFSF14003A-110K di FERVI si distingue
per potenza e wversalilita. Infatti, con
| sugi 1400 W e la regolazione elettro-
nica della velocita da 1000 a 4000 giri/
min, consente operazioni di satinatura,
levigatura e finitura su diverse superfici.
Inoitre, I'avviamento graduale e Il siste-
ma di stabilizzazione della velocita per-
mettono lavorazioni uniformi anche sot-
to sforzo, mentre la regolazione della
profondita della spazzola offre la possi-
bilita di interventi estremamente preci-
si, riducendo il rischio di errori e miglio-
rando la qualita della finitura.

visita il sito

di omella Belotti

Nel catalogo FERVI d soncanche
soluzon per I satinatira (3 st e la
smprtiiating {3 destrs) oells amisn

Accanto alla satinatura, la smerigliatura
e la shavatura rappresentano operazio-
ni imprescindibili per eliminare imperfe-
zioni e residui di lavorazione. Nel primo
caso, la Smerigliatrice FFAG12003V-125K
di FERVI si configura come un elettrou-
tensile compatto ma altamente perfor-
mante. Grazie al motore da 1200 W e
alla velocita variabile fino a 11.000 giri/
min, & in grado di affrontare lavorazioni
di taglio, shavatura e finitura su diversi
materiali con estrema efficacia, Il siste-
ma lock-on facilita I'utilizzo prolungato,
riducendo 'affaticamento dell'operato-
re, mentre le funzioni di sicurezza come
il blocco contro le ripartenze accidentali
e la partenza graduale, garantiscono un
controllo ottimale in ogni fase. Inoltre,
I'ergonomia dell'impugnatura, studiata
per offrire comfort e stabilitd, completa
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un utensile pensato per un uso profes-
sionale continuativo.

Le necessarie premesse

per la migliore finitura

La gualita della finitura, tuttavia, non
dipende esclusivamente dagli utensi-
li dedicati alle superfici, ma anche dal-
la precisione delle lavorazioni a mante.
Piegature accurate e curvature unifor-
mi contribuiscona infatti a ridurre gli in-
terventi successivi, ottimizzando tempi
e costi. In quest'ottica, FERVI propone
la Piegatrice Manuale PO08/102 che rap-
presenta una soluzione affidabile per le
officine che richiedono versatilita e ro-
bustezza. La struttura solida garanti-
sce stabilita anche durante lavorazioni
impegnative, mentre il coltello segmen-
tato ed estraibile consente di eseguire
piegature complesse con maggiore fa-
cilita, adattandosi a geometrie diverse
e migliorando la precisione complessi-
va del processo.

Allo stesso modo, la Calandra Motoriz-
zata per Lamiera 0285/75 di FERVI sj di-
stingue per la capacitd di assicurare
curvature uniformi e ripetibili nel tempo.
| tre rulli in acclaio lavorano in sinergia
per offrire risultati costanti, mentre i co-
mandi mobili con doppio pedale avanti/
indietro facilitano il controllo immediato
della lavorazione.

Infine, i sistemi di arresto di emergen-
za integrati assicurano totale sicurezza
e completane una macchina progettata
per garantire affidabilita anche in condi-
Zioni di utilizzo intensivo.

In un mercato sempre pil orientato alla
qualita e alla personalizzazione, la finitu-
ra della lamiera assume un valore stra-
tegico. Investire in attrezzature adegua-
te significa non solo migliorare I'aspetto
del prodotto finito, ma anche aumenta-
re 'efficienza produttiva e la sicurezza
operativa. Le soluzioni proposte da FERVI
rispondono in modo concreto a gueste
esigenze, offrendo strumenti in grado di
accompagnare 'operatore in ogni fase
della lavorazione.

Per le officine moderne, la sfida non &
pill soltanto produrre, ma farlo con pre-
cisione, conlinuitda e qualita costan-
te. Ed & proprio nella cura dei dettagli,
come quelli garantiti da una finitura ese-
guita a regola d'arte, che si costruisce il
vero valore del prodotto.
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Fervi aspiratori professionali

Fervi presenta la nuova gamma di
aspiratori, frutto di un aggiornamento
che introduce nuovi modelli e
sostituisce alcune referenze con
soluzioni pid performanti, pensate per
professionisti MRO e per il fai-da-te
evoluto. La famiglia copre capacita da
10 a 80 litri, con configurazioni adatte a
usi domestici, professionali e industriali,
inclusi modelli ad alte prestazioni con
fino a 3 moteri per ambienti di lavoro
intensivi. | serbatoi, in ABS o acciaio a
seconda del modello, integrana filtri
Hepa lavabili, filtri a sacco e per liquidi.
www.fervi.com

Fischer HybridPower

Fischer HybridPower & la perfetta
combinazione di acciaio e nylon,
uniti insieme in un unico tassello,
sicuro come un ancorante metallico,
testato al fuoco R120, e facile da
installare come un classico tasselle
in nylon. Pub essere installato su
tutti i materiali da costruzione solidi
e cavi e garantisce perfetta aderenza
e tenuta estrema. L'installazione non
richiede attrezzi speciali né chiavi
dinamometriche. www.fischer.it

G-Man Eco Saw con sostituzione
rapida lama

Ecosaw di G-Man & un sistema di
seghe manuali di nuova generazione,
completamente sostenibile, che
integra una tecnologia brevettata per
la sostituzione della lama. |l prodotto
si distingue per un'impugnatura
leggera e durevole, un sistema dj
bloccaggio multipunto e quattro
opzioni di lame intercambiabili tra le
pid diffuse. Tutti i componenti e il
packaging sono realizzati al 100%
con materiali riciclabili. g-man.se

Kapriol, scarpe serie Dune

Dune Met sono le scarpe da lavoro
legpere propettate per offrire massima
protezione e comfort. Grazie
all'intersucla NHP {Nylon High
Performances) composta da EVA, le
scarpe da lavoro Dune garantiscono un
effette Ultra Rebound con
un'eccellente ammortizzazione. Le
scarpe da lavoro Dune Met sona dotate
di tomaia senza cuciture e rinforzi in
TPU che garantiscone elevata
resistenza, mentre la suola-antiscivolo
offre stabilita in ogni contesta. ||
puntale & in carbonio e la soletta
antiperforazione. www.kapriol.com

Kemper fornello 2 fuochi pieghevole
Il fornello pieghevole Kemper a due
fuochi si distingue per |a connessione
diretta alle cartucce butana/propano
1121F e 1126F46, sfruttando al
massimo la potenza del gas senza riduttori
di pressione. Dotato di accensione piezo
integrata e doppio bruciatore da 1,3kW,
offre una potenza superiore ai modelli
tradizionali con bombola. ldeale per il
camping, si chiude a valigetta con
minime ingembro e ha una comoda
maniglia integrata per il trasporto. Inoltre,
& disponibile a parte un adattatore per
utilizzare contemporaneamente due
cartucce, www.kempergroup.it

Ko-ken cricchetti Serie Z

La serie Z nasce per rispondere
all’evoluzione dei motori, sempre pill
compatti e complessi e alle nuove
esigenze dei meccanici. Sviluppata
dal prestiginso produttore giapponese
Ko-ken, unisce esperienza e
innovazicne: lolleranze ridotte, nuove
sistema di bloccaggio e design
compatta migliorano precisione e
stabilita. |l cricchetto reversibile,
leggero & maneggevole, assicura
prestazioni elevate anche in spazi
ristretti. www.koken-tool.co.jp
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t ELETTROUTENSILI PER LEGNO
ED EDILIZIA, UN SEGMENTO
RESILIENTE

o e |

In generale il mercato dell'edilizia leggera in ltalia nel 2025 ha attraversato
una fase di lieve flessione, mentre il 2026 si prospetta come un anno di
moderata ripresa, sostenuta principalmente da un graduale rilancio del
comparto dell'edilizia professionale.

ocus sul segmento Elettroutensili Profes-
Fsionali che continua ad essere tra i prota-

gonisti nelle tendenze di vendita nella di-
stribuzione ferramenta. Il 2025 ¢ stato un anno
difficile per il mercato degli elettroutensili pro-
fessionali nei settori edilizia e falegnameria che
ha inevitabilmente risentito del rallentamento
generale, pur dimostrando una buona resilienza
ed evitando contrazioni significative. Allinterno
del macrocomparto si sono pero osservate delle
variazioni nella domanda con una crescita si-

FERRUTENSIL 50

gnificativa dei segmenti legati alle piattaforme a
batteria e per il 2026 si attende una prosecuzione
di questo trend, con un ruolo sempre pili centrale
delle piattaforme a batteria e una progressiva
migrazione dell'utenza verso soluzioni cordless
ad alte prestazioni.

Il mercato

Patrizia Mairano, head of marketing Bosch
Powertools Europe Mediterranean: “Il mer-
cato degli elettroutensili ha registrato un calo
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HANNO RISPOSTO ALLE NOSTRE DOMANDE...

nel 2025, sia nel comparto filo, sia in quello
cordless. Ci aspettiamo un andamento costante
per il 2026, con una rinnovata crescita per il
segmento a batteria”.

Alex Pavignani, product manager Fervi: “Nel
2025 il mercato degli elettroutensili professio-
nali ha mostrato una sostanziale stabilita. Le
tensioni internazionali e I'incertezza macroe-
conomica hanno frenato la crescita, ma il set-
tore ha dimostrato una buona resilienza, evi-
tando contrazioni significative. Per il 2026
prevediamo una moderata ripresa, sostenuta
principalmente da un graduale rilancio del
comparto delledilizia professionale e da una
rinnovata fiducia negli investimenti da parte
degli operatori”.

Carlo Passarelli, managing director Festool
Italia: “Il 2025 & stato un anno in flessione
orizzontale su tutti i segmenti di riferimento
dopo anni di crescita del mercato professionale
generato soprattutto dall'incremento della vo-
glia di attivita DIY durante il covid con pro-
dotti anche professionali e successivamente
dalla spinta del Bonus 110 che ha veramente
dato un boost importante a questo mercato.
La cosa interessante & che pur in un mercato
in flessione, il canale tradizionale e la rivendita
ferramenta risulta essere sempre il punto di ri-
ferimento per I'artigiano dove, oltre che andare

Mediterranean.

1. Patrizia Mairano, head of marketing Bosch Powertools Europe

2. Alex Pavignani, product manager Fervi.
3. Carlo Passarelli, managing director Festool Italia.

4. Stefano Galdabino, amministratore delegato e managing
director Flex ltalia.

5. Luca Gilardi, sales manager Makita Italia Spa.

6. Lorenzo Ladisa, product manager Powertools Milwaukee Italia.

a comprare prodotti, va ad informarsi e a chie-
dere consigli. I 2026 € un anno caratterizzato
da incertezza e volatilita; il forecast ¢ di un
mercato flat che rimarra sui livelli dell'anno
scorso, seppure con alcune differenze tra i seg-
menti. La batteria rimane ormai la tecnologia
pit adottata soprattutto nei segmenti degli av-
vitatori e trapani, dove ha superato il filo con
una tendenza che permarra anche nel 2026”.

Stefano Galdabino, AD managing director
Flex Italia: “Il 2025 ¢ stato un anno molto dif-
ficile per il mercato degli elettroutensili pro-
fessionali. Prima parte
dell'anno molto negativa

in confronto allanno pre-
cedente e solo nella se-
conda parte dell'anno si
¢ vista una leggera ripre-
sa. Nel complesso co-
munque I'anno si ¢ chiu-
s0 in negativo rispetto al
2024. Le previsioni per il
2026 parlano di un mer-
cato stabile, quindi sui li-
velli del 2025, in lieve cre-

Nel 2026 si attende un
ruolo sempre piu centrale
delle piattaforme a batteria
€ una progressiva
migrazione dell'utenza
verso soluzioni cordless

ad alte prestazioni.

scita, ma di certo non molto significativa. I
primi 2 mesi dell'anno del resto sono partiti

decisamente lenti”.

Luca Gilardi, sales manager Makita >>>
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Italia Spa: “Nel 2025 il mercato degli Elettrou-
tensili professionali ha registrato un andamento
complessivamente stabile rispetto all'anno pre-
cedente. Si sono pero osservati cambiamenti
nella composizione della domanda: sono cre-
sciuti in modo significativo i segmenti legati
alle piattaforme a batteria — in particolare XGT,
OPE e Cleaners — mentre si sono rilevati leggeri
rallentamenti nei prodotti destinati al settore
delle costruzioni. Per il 2026 ci aspettiamo una
prosecuzione di questo trend, con una pro-
gressiva migrazione dell'utenza verso soluzioni
cordless ad alte prestazioni”.

Lorenzo Ladisa, product manager Powerto-
ols Milwaukee Italia: “Nel 2025 il mercato de-
gli elettroutensili professionali nei settori edi-
lizia e falegnameria ha registrato un andamento
stabile con una leggera flessione. I motivi del
rallentamento sono dovuti alle nuove costru-
zioni e alla riduzione degli incentivi statali nelle
grandi citta. Tuttavia, la domanda si & mante-

nuta dinamica nei segmenti legati alla ristrut-

GBH 18V-22X Professional - Martello
perforatore a batteria con attacco
Onechuck, un unico mandrino
adatto alle punte con attacco

SDS plus, cilindrico ed
esagonale per un’ampia gamma
di applicazioni. Maggiore
comfort e minore fatica durante
la foratura, anche nei lavori a
soffitto. Maggiore protezione
. . dell’utilizzatore contro gli
inceppamenti accidentali grazie
alla funzione KickBack Control.
Con potenza del colpo di 2J; Numero di colpi a numero di giri nominale
0 —4.675 colpi/min; Numero di giri nominale O — 1.050 giri/min.
Batteria 18V.

Smerigliatrice angolare
125 mm a20v a batteria
FB20AG3AB con motore
brushless, dotata di
partenza graduale per una maggiore sicurezza d'uso; protezione dalle
ripartenze, frizione di sicurezza per blocco motore da sovraccarichi;
sistema di protezione a regolazione rapida tramite pulsante. Il corpo
macchina ha dimensioni contenute e I'impugnatura & in spessa gomma
morbida anti-vibrazioni.
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turazione e alla manutenzione. Noi di Milwau-
kee® assistiamo in controtendenza al consoli-
damento e crescita del cordless, che continua
a guadagnare quote grazie a prestazioni sempre
pitl elevate, maggiore autonomia e riduzione
dei costi di gestione del parco macchine. Per il
2026 si prevede una ripresa graduale, sostenuta
da investimenti in efficientamento energetico,
infrastrutture e rinnovo del parco utensili, con
un ruolo sempre piti centrale delle piattaforme
a batteria.

Categorie piu vendute

nel canale ferramenta-utensileria

Per il 2025, le categorie piti performanti sono le
piattaforme a batteria. In particolare si distin-
guono: smerigliatrici, trapani avvitatori, avvi-
tatori ad impulsi e tassellatori. E anche seghe
circolari e seghetti alternativi trasversali tra edi-
lizia e falegnameria. 1l filo resta importante nel
mercato professionale in particolare nel segmen-
to dei martelli, miniangolari, tassellatori e il seg-
mento aspiratori.

Patrizia Mairano: “Il comparto maggiormente
venduto nel canale specializzato ¢ quello degli
utensili professionali, in particolar modo il set-
tore degli utensili a batteria della piattaforma
da 18V, mentre nel settore degli utensili a filo
i segmenti piu rilevanti sono quello delle mi-
niangolari e dei tassellatori”

Alex Pavignani: “Nel segmento PRO, le cate-
gorie pitt performanti restano le smerigliatrici
e i tassellatori. Le smerigliatrici rappresentano
una quota rilevante delle vendite, con una gam-
ma composta prevalentemente da modelli a
filo, affiancati da una crescente presenza di so-
luzioni a batteria. Anche i tassellatori registrano
ottimi risultati, con unofferta che combina pro-
dotti a filo e a batteria, in linea con la crescente
domanda di mobilita e flessibilita nei cantieri”
Carlo Passarelli: “La batteria ¢ la tecnologia
piu utilizzata dall'artigiano. Il filo resta impor-
tante nel mercato professionale in particolare
nel segmento dei Martelli e raccogliamo un
interesse sempre maggiore anche per i temi di
salute e sicurezza in particolare nel segmento
Aspiratori”

Stefano Galdabino: “La tipologia di prodotto
piu venduto storicamente nel canale ferramen-
ta/utensileria sono di gran lunga le smeriglia-
trici angolari. Campio ambito applicativo le
rende un prodotto indispensabile nel mondo
della lavorazione del metallo / industriale. De-
cisamente distanziato, ma comunque impor-
tante, ¢ il settore degli avvitatori che — >>>
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DOSSIER ELETTROUTENSILI PRO

anche in questo caso ha molteplici ambiti ap-
plicativi. Infine tutta la gamma di utensili spe-
ciali per il trattamento delle superfici in me-
tallo, dalla levigatura alla satinatura, riveste da
sempre una elevata importanza’.

Luca Gilardi: “Le categorie piti performanti
continuano a essere le piattaforme a batteria,
sia 18V sia 40Vmax. In particolare si distin-
guono per volumi: smerigliatrici, trapani av-
vitatori, avvitatori ad impulsi e tassellatori. So-
no prodotti che rappresentano il cuore
dell'utilizzo quotidiano per il professionista”.
Lorenzo Ladisa: “Le categorie di elettroutensili
pil1 vendute rimangono trapani avvitatori e tra-
pani a percussione, smerigliatrici angolari, se-
ghe circolari e seghetti alternativi, trasversali
tra edilizia e falegnameria, oltre ai martelli de-
mo-perforatori, esclusivi del mondo edile. In

FLEX ITALIA

Vibratore per piastrelle a batteria da 18
volt - Macchina innovativa specifica
per incollare perfettamente le

piastrelle alla superficie sottostante.
Lefficiente trasmissione delle
vibrazioni impedisce la formazione di
cavita e bolle nell’adesivo, garantendo
un'adesione perfetta tra piastrella e I'adesivo.

Macchina leggera, molto maneggevole con comfort d’uso ottimale. Garantisce
un lavoro poco faticoso ed ergonomico. Regolazione integrata della velocita per
un adattamento ottimale al materiale e al formato. Con piastra vibrante da 120
mm di diametro & adatta a pavimenti e rivestimenti di grande formato. Motore
brushless con migliore rendimento e maggiore durata. Dotata di Electronic
Management System (EMS) che protegge la macchina, prolungandone la
durata e aumentando I'efficienza. Indicatore led della capacita della batteria.
Numero giri a vuoto = 8.000 g/min Massima dimensione della piastrella =
1.200 x 2.400 mm.

FESTOO

Sega ad affondamento TSC 55
KS - Leggera, potente e sicura,
ideale per falegnami e carpen-
tieri. Pronta all’uso con una
sola batteria, unisce design
compatto e alte prestazioni
grazie al motore EC-TEC e alla
batteria da 8,0 Ah. Le lame
sottili garantiscono tagli precisi
e maggiore autonomia. Il si-
stema KickbackStop arresta la
lama in caso di contraccolpo. Accessori come modulo luminoso e sacco
raccoglipolvere ampliano le applicazioni. Disponibile presso i rivenditori
partner da marzo 2026, con qualita e precisione Festool.
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questo ambito, a inizio 2026 Milwaukee® ha
introdotto due nuove referenze nel mondo bru-
shless a batteria: un martello classe 5kg da 8.1]
di potenza ed uno classe 7kg da ben 15.2], idea-
li per le applicazioni di foratura fino a 45 mm
e di demolizione”.

Supporto al rivenditore

I servizi di consulenza, formazione in sede, at-
tivita tecniche dimostrative e supporto alla pro-
mozione degli elettroutensili professionali sono
in generale al centro dell'offerta commerciale
per i rivenditori del canale. A questo si aggiun-
gono attivita fronte social e digitale, attraverso
contenuti condivisi, attivita di co branding e
campagne dedicate.

Patrizia Mairano: “Stiamo puntando molto
sul rinnovo e la razionalizzazione delle espo-
sizioni lineari, con lobiettivo di dare spazio e
visibilita alle ultime novita lanciate e presentare
i prodotti con una logica di category e di up-
selling a favore di modelli piti performanti e
dotati di dotazioni piu evolute, in termini di
protezione e sicurezza’.

Alex Pavignani: “Il supporto ai rivenditori &
un elemento centrale della nostra strategia.
Mettiamo a disposizione materiali informativi
chiari e completi, come volantini tecnici e sche-
de prodotto dettagliate, pensati per facilitare la
vendita e la consulenza al cliente finale. Inoltre,
affianchiamo la rete vendita con attivita dimo-
strative sul campo: disponiamo di dimostratori
specializzati e di furgoni attrezzati che permet-
tono agli utilizzatori finali di testare diretta-
mente i prodotti, aumentando cosi la fiducia e
lefficacia commerciale del rivenditore”.

Carlo Passarelli: “Per noi la consulenza rimane
fondamentale intendendo fondamentalmente
due cose: presentare un sistema e non un pro-
dotto, quindi i nostri prodotti sempre legati
all'accessorio giusto e il cuore del nostro siste-
ma che rimane l'aspiratore. Il secondo punto
della consulenza ¢ cercare di pianificare con i
nostri rivenditori partner strategie comuni a
medio-lungo termine creando sinergie che ci
facciano crescere insieme nei prossimi 3-5 an-
ni. Puntiamo su prodotti che vanno a miglio-
rare la salute e la sicurezza dell'artigiano, quindi
aspiratori ma anche la tecnologia SawStop che
permette di salvare le dita dell'artigiano bloc-
cando la lama della nostra sega stazionaria e
anche tecnologie come KickbackStop o I'eso-
scheletro che permette all'artigiano di lavorare
con meno sforzi preservando nel lungo termine
la salute del professionista”
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Stefano Galdabino: “Il rivenditore professio-
nale di ferramenta/utensileria ¢ mediamente
molto competente e conosce molto bene le
macchine e le loro applicazioni. E un cliente
molto attento alle novita e predisposto ad es-
sere formato. Cerca prodotti di qualita, capaci
di garantire prestazioni elevate nel tempo. Ope-
rando nel settore dellartigianato / industria
deve garantire standard molto elevati e la qua-
lita delle macchine & un fattore a cui non pud
rinunciare. LCazienda fornisce tutti i supporti
necessari che vengono richiesti dai rivenditori,
sia in termini di formazione che di supporto
alle vendite (open house). Lesposizione delle
macchine ¢ sempre pill importante in termini
di sell-out del punto vendita”

Luca Gilardi: “Il nostro supporto al canale si
basa su un servizio riconosciuto per efficienza,
continuita e prossimita. Offriamo una coper-
tura capillare con oltre 130 Centri Assistenza
autorizzati e un magazzino centralizzato che
garantisce il 99,8% di disponibilita su prodotti,
accessori e ricambi, con consegne rapide in
24-72 ore su tutto il territorio nazionale. Met-
tiamo inoltre a disposizione 12 dimostratori
specializzati, che affiancano rivenditori e uti-
lizzatori con test e prove pratiche sul campo.
Lassortimento, in costante aggiornamento,
comprende oltre 1.000 referenze per rispondere
puntualmente alle esigenze del mercato. Col-
laboriamo con i partner nello sviluppo di aree
espositive dedicate, partecipiamo a fiere, open
day e iniziative commerciali strutturate, cu-
rando anche la realizzazione di esposizioni per-
sonalizzate. A questo si aggiungono programmi
formativi tecnici e commerciali in collabora-
zione con Centri Assistenza e specialisti certi-
ficati. Infine, il nostro supporto si estende an-
che al fronte social e digitale, attraverso
contenuti condivisi, attivita di co branding e
campagne dedicate, come la recente 40Vmax
Redemption (www.makitaredemption.eu/it)

che ha rafforzato la visibilita della piattaforma
XGT presso I'utenza professionale.”

Lorenzo Ladisa: “Noi di Milwaukee suppor-
tiamo i nostri tramite una costante e quotidiana
interazione sia con il nostro team tecnico-com-
merciale, per rispondere alle esigenze degli uti-
lizzatori finali, sia con sessioni didattiche e di-
mostrazioni di prodotto sul campo o nelle
nostre sedi. Inoltre, aiutiamo alla costruzione
dell’assortimento sul punto vendita, fornendo
altresi soluzioni espositive dedicate, su misura
a seconda delle esigenze specifiche del riven-
ditore”.

Le innovazioni tecnologiche

Cresce la ricerca di ergonomia, leggerezza, pre-
stazioni continue nel tempo, maggiore potenza
e possibilita di riparare le macchine prolungata.
Sul fronte batterie, il mercato richiede soluzioni
sempre pili compatte e leggere, ma piii perfor-
manti.

Patrizia Mairano: “Le innovazioni tecnolo-
giche piu significative sono nella ricerca di
una sempre maggiore ergonomia, do-  >>>

MAKITA

Smerigliatrice diritta XGT
40Vmx 6 mm - Dotata di
corpo sottile ed
impugnatura ergonomica,
ottenuta riducendo le
dimensioni della parte di
presa, con puntale rivestito

con isolante termico e pinza @ di 6 mm. Ideale per lavori di precisione come
finitura saldature, rimozione bordi metallici, rifinitura stampi e lavorazioni di
restauro su legno, marmo e granito. La presenza di interruttore a slitta di facile
azionamento, il freno motore ed il blocco accensione permettono all'operatore
di lavorare in sicurezza. La funzione antiriavvio evita il contraccolpo durante
I'awio della macchina. Disponibile anche con 2 batterie 4,0Ah e caricabatterie
in dotazione. Fornita con valigetta Makpac.

MILWAUKEE

Martello M18 FHACO540 ¢ la soluzione pili compatta e maneggevole della
gamma di martelli SDS Max, pensata per chi cerca un equilibrio ottimale tra
prestazioni, peso ed ergonomia. Grazie ad un comfort migliorato e ad una
energia del colpo di ben 8,1 joule, & perfetto per interventi impegnativi su
calcestruzzo e armature, pur mantenendo dimensioni e peso contenuti. Il
martello raggiunge i 490 giri/min e genera fino a 3.300 percussioni/min,
garantendo un diametro di foratura fino a 40 mm. Il sistema Autostop™
arresta automaticamente il martello in caso di blocco improwviso della punta,
mentre la tecnologia Vaclink™ consente il collegamento wireless con aspiratori
compatibili per I'attivazione automatica dell’aspirazione delle polveri.
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Consulenza, formazione
in sede, attivita tecniche

DOSSIER ELETTROUTENSILI PRO

tazione di dispositivi di protezione e sicurez-

za, e leggerezza”.

Alex Pavignani: “Il settore degli elettroutensili
¢ in continua evoluzione, guidato da innova-
zioni tecnologiche sempre piu avanzate. Tra le
principali tendenze emergono: batterie agli ioni
di litio ad alta densita, che garantiscono mag-
giore autonomia e prestazioni; motori bru-
shless ad alta efficienza, sempre piu richiesti
per la loro potenza e durata; soluzioni orientate
alla sicurezza e al comfort delloperatore, come
sistemi anti-caduta della batteria e tecnologie
di riduzione delle vibrazioni.

Questi elementi rappre-
sentano oggi i principali
driver di scelta per il pro-
fessionista, sempre pit1 at-
tento a prestazioni, affi-

dimostrative e supporto
alla promozione degli
elettroutensili professionali
sono al centro dell'offerta
commerciale per i
rivenditori del canale.

dabilita ed ergonomia’”.

Carlo Passarelli: “In que-
sto momento le nostre so-
luzioni tecnologiche, se
parliamo di gamma, sono
rivolte al mercato a bat-
teria; il nostro focus &

quello di offrire prodotti

a batteria con la stessa po-
tenza e le stesse prestazioni dei prodotti a filo
e con un peso del prodotto sempre pit ridotto
con attenzione costante alla salute dell'artigiano
garantendo un lavoro con maggiore comfort e
tutela da infortuni. Tra le tecnologie all'avan-
guardia voglio ricordare I'esoscheletro che oggi
¢ un prodotto innovativo e che avra nei pros-
simi anni, da parte nostra, un ulteriore evolu-
zione avendo come gruppo TTS acquisito una
start up tedesca verticale nel settore”.
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Stefano Galdabino: “Prestazioni continue nel
tempo, ergonomia, leggerezza, maggiore po-
tenza e possibilita di riparare le macchine pro-
lungata. Le macchine cordless sono interessate
da un cambiamento nelle prestazioni delle
batterie. Stanno nascendo nuove batterie che
a parita di dimensioni e peso garantiscono
maggiore potenza e durata della vita utile rad-
doppiata. Anche l'assenza di carboncini (mac-
chine brushless) ¢ un’'innovazione sempre pitt
frequente nelle macchine nuove che garanti-
sce agli utilizzatori finali minori interventi di
manutenzione e quindi minori costi. Anche
la riduzione del rumore e delle vibrazioni ¢
sempre pil attenzionata dai produttori di elet-
troutensili”

Luca Gilardi: “Linnovazione principale é rap-
presentata dalla piattaforma 40Vmax XGT, og-
gi in grado di sostituire in molte applicazioni
le macchine endotermiche, offrendo: presta-
zioni pari o superiori, drastica riduzione della
manutenzione, maggiore sostenibilita, ergo-
nomia ricercata e massima sicurezza. Questa
evoluzione sta generando una forte accelera-
zione nella sostituzione dei prodotti a scoppio,
soprattutto in alcuni settori professionali. Ri-
mane comunque elevata la domanda della
piattaforma 18V, ancora oggi la piu diffusa nel
canale ferramenta-utensileria, grazie allam-
piezza della gamma e alla compatibilita con-
solidata nel tempo”.

Lorenzo Ladisa: “Le principali innovazioni ri-
guardano le batterie: il mercato richiede bat-
terie sempre pili compatte e leggere, ma in gra-
do allo stesso tempo di fornire sempre pitt
potenza agli utensili. In questo senso, Milwau-
kee® ha introdotto le batterie con tecnologia
Forge™ sulle soluzioni ad alto amperaggio, e
continuera ad investire per portare tali tecno-
logie allavanguardia anche sulle batterie piu
compatte. E’ in costante crescita anche I'inte-
resse verso soluzioni che integrano sistemi di
sicurezza avanzati, come 'Autostop su trapani
e tassellatori che ferma l'utensile in caso di ro-
tazioni improvvise o i freni motore sulle sme-
rigliatrici, che consentono al disco di bloccarsi
in meno di due secondi. Sul cantiere, anche la
gestione della polvere ¢ diventato un tema cen-
trale: Milwaukee® offre una estesa gamma di
aspiratori, in grado anche di collegarsi da re-
moto con i nuovi martelli SDS-Max grazie alla
tecnologia bluetooth Vaclink™. M

di Alessandra Fraschini
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Fervi aspiratori professionali

Fervi presenta la nuova gamma di
aspiratori, frutto di un aggiornamento
che introduce nuovi modelli e
sostituisce alcune referenze con
soluzioni pit performanti, pensate per
professionisti MRO e per il fai-da-te
evoluto. La famiglia copre capacita da
10 a 80 litri, con configurazioni adatte a
usi domestici, professionali e industriali,
inclusi modelli ad alte prestazioni con
fino a 3 motori per ambienti di lavoro
intensivi. | serbatoi, in ABS o acciaio a
seconda del modello, integrano filtri
Hepa lavabili, filtri a sacco e per liquidi.
www.fervi.com
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FERVI presenta una nuova generazione di aspiratori professionali

La proposta di aspiratori firmata
FERVI si amplia e si aggiorna con
lintroduzione di cinque nuovi modell,
pensati per offrire prestazioni pid
elevate e una maggiore versatilita
d'impiego. Laggiornamento rappre-
senta un passaggio strategico per
I'azienda, che ha scelto di rivedere
parte della propria offerta introdu-
cendo soluzioni piu evolute e allinea-
te alle esiganze dei professionisti,

Il rinnovamanto interessa lintera
famiglia di aspiratori, che oggi copre
un ampio spettro di capacita, da 10
fino a 80 litri,

Una gamma progettata per adattar-
si a diversi contesti operativi. dagli
interventi domestici alla manuten-
zione professionale fino agli utilizzi
pit intensivi in ambita industriale.
Tra le novitad figurano modelli aspi-

rapolvere e aspiraliquidi pensati per
gestire differenti tipologie di sporco
e residul, con configurazioni tecni-
che studiate per garantire presta-
zioni adeguate anche negl ambianti
di lavoro pid impegnativi.

La nuova generazione di aspiratori
si distingue per una dotazione tecni-
ca pensata per migliorare l'efficien-
za operativa. | serbatoi, realizzati
in ABS o in acciaio a seconda delle
versioni, assicurano robustezza e
durata nel tempo. Completano la
dotazione filtri HEPA lavabili, filtri
a sacco e sistemi dedicati all'aspi-
razione dei liquidi. Alcuni modelli in-
tegrano inoltre una
presa per elettrouten-
sili che consente |'avvio
automatico dell'aspira-
tore in concomitanza

con |'utilizzo dell'utensile collegato:
una funzione particolarmenta utile
in officine & ambienti produttivi, dove
contribuisce a mantenere pulita I'a-
rea di lavora,

La gamma propone configurazioni
molto diverse tra loro per risponde-
re a necessitad operative specifiche.
| modelli pid capienti, con serbatoi
fino a 80O litr, sono progettati per un
utiizzo continuativo e gravoso, gra-
zie alla presenza di pit matori - fino
a tre - in grado di assicurare eleva-
ta potenza aspirante e affidabilita,
Accanto a queste soluzioni trovano
spazio anche aspiratori pil compatti

e leggeri, caratterizzati da facilita di
trasporto e grande maneggevolez-
za, ideali per interventi rapidi o per
le attivita di manutenzione ordinaria.
Un altro elemento chiave delaggior-
namento riguarda la razionalizzazio-
ne degli accessari.

La standardizzazione consente una
maggiore compatibilita tra i diversi
maodelli della gamma, riducenda la ne-
cessitd di ricambi specifici e semplifi-
cando la gestione delle attrezzature,

Parallelamente, anche l'estetica dei
prodotti & stata rivista, con un de-
sign rinnovato che accompagna ['e-
voluzione tecnica della linea.

8 IL GIORNALE DEL MECCANICOD
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FERVI
Chiave a cricchetto

La chiave a cricchetto flessibile (gamma 0690), realizzala in resi-
stente acciaio al cromo-vanadio con finitura cromata, garantisce
elevata durezza e oftima resistenza. Grazie all'angolo di rotazione
minimo di sali 5°, permette di lavorare facimente anche negli
spazl piu difficili da raggiungere. La testa snodata orientabile con-
sente di applicare la giusta leva e superare ostacoli in aree ristretie

Versatile e affidabile, € ideale per interventi su macchinari, impianti
elettric, lavori domestici, industriali e minerari, risultando perfetta

per riparazioni, manutenzione e Utilizzo quotidiano.

www.fervi.com
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DA FERVI TRE

NOVITA NELLA

GAMMA ELETTROUTENSILI

Le tre nuove referenze ampliano le possibilita operative in officina
e in cantiere. Compatte e funzionali, sono progettate per affrontare
lavorazioni diverse con un unico sistema a batteria

Ferd cantinua a investitg nele sviluppo delia propra gamma
di elefiroutensill, inlroducendo tre nucvi prodott a batlerda
progetiali per garartire elevale prestazioni, massima pratic-
té g versatiiitg dimgiego.

La gamma 5i arricéhiste ¢on un seghetio dritio, una chiave
a Impulsi 8 un soffialora-aspiatone, soluzoni iceali sia per |l
professionsta del'MRO si3 per un utilizzo nal fa-da-ie evo-
I,

Seghetto Dritto a batteria 20V

Pensato per affrontare tagh rapudi e precisi su diversi matera-
i, il nuove seghetto (art. FE20GS3AE-K) a battena 20V oftrs
una lunghezza corea della lama di 26 mm ¢ una valocita a
VUoko da 0 a 2.800 min', Ineltre, grazie alla sua versatilita dl
uiilizza, garantisce una eapacita di taglio fino 2 115 mm nel
legro e fino & &0 mm su profill e wWhi di acciaio. E estrama-
mente ergenomics anche nelle applicazioni pil complesse
grazie al manico ruotabile, Viene formito m scatola di carone
con lama in dotazons

Seghette Ontto fart. FE20GS2AE-H)

Soffiatore-Aspiratore
Verzatile e pratico, questo Soffiatore-Aspirators (art, FE20A-
M3AB-4) combina dug funzioni in un unico Wiensile. Offre una

Sottalore-Aspiratore fart, FE

velocild a veolo fino a 1.800 min e un flusse d'aria pari a
256 mYh. ideale per la pulizia di superficl e ambienti di la-
voro. Inclire, il manico ruotabile € la lunzione lock-on garan-
tiscono comfort ¢ continutd operafiva. || kit comprende un
sacchatio per aspirazions,

Chiave a Impulsi
Potenle & aflidabile, la nuova chiave (art, FB20IWEBAB-K) rag-
gunge una cop-
pia massima di
550 Nm. ideale
par operezioni di
seraggio 8 svita-
menio Impegna-
tve ¢l dadl fino a
25

Dotate di corsa
a vty fino a
2700 mirr', cop-
pe regolabile @
corona @ LED
per unz migiora
visioilita In con-
dizion| o scarsa

illuminazione

questa  chidve  apive s ipuist (art, FEAOIWEAG-K)
rappresanla uno
strumente  indi-

spensabile par officing ¢ manutentor.

La @ unica e
Par tuth @ Ira | modalll

a balleria & venduta separalamants:

una scelta strate cel brand, che ha adotiato un unico

sisterma di batteria intercarmbiabile per oimizzarme limokEgo
su tutti gll eleftroutensili a marchio

Quests new antry 5 aggiungone alla gemma di slstiowensil
Qia esstents cha prevede sia modell a batteria cha modelll
a fiko.
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Il mercato reagisce all’incertezza
puntando su valore e affidabilita

Nel primo trimestre dell’anno il comparto ha affrontato incertezze
geopolitiche, domanda discontinua e dinamiche settoriali contrastanti,
ma ha trovato nuove opportunita per reagire nel cambio di paradigma

che ha portato a una maggiore incidenza di qualita, prestazioni e

affidabilita nelle scelte di acquisto

Par |l mercato degh utensili manusli i
2028 si & aperfo in un cortesto canmt-
terizzate daba complessita, Come futt
| marcatl, rients cel’aggravarsi dal
contosto geopalitice, ma anche dolle
cinamiche contrasiant! cel mercatl o
asoocco, Filippo Castelnovo, Ufficio
Commerciale Ferval conferma che il
primo inmesire 2026 & caratierizzato da
una contrazione dei consumi, causat
dalla situarons dincertaira globale @
dalla chiusura di acuni mercati impar-
lanti par I'sconomia ltaliana, |n guesti
pariodi & imoenante avere un'aziends
solicda e dinamica =lo siesso tempn,
cepirs in anticipo le criticith che st pos-
sono presentara”. Un trend emergente
& che [approccio allacquislo & carat-
lerizza per una maggiora focallzzazio-

ne sube caratteristiche delUtensils. Ne

& corvinty Pietro Genlilini, Product
Marager Fervi: *Noliama una crescen-
te altenzione da parte dai clienti verso
prodotl affidebil & ourevali, ma sempre
con un occhio al prazze”, spiega prima
i rifarira che par la sua aziends 1En-
damento & positivo e in linea con il mer-
cato, con buoni nsultati nelie categorie
lagate all'officing o alla manutenzione.

Gli effetli del peggloramento dello sce-
nario internazi sone gia evi

Anche 8 causa delle criticitd e lansion)
internazionali olire che dei dubbi nor
maind (CRAM), coma rileisce Malteo
Castelli, Dirstiore vendite OrecaNew
“il prirne trimastre & stato caraterizzaio
da incernezza & Umeri per le eveluzioni
del prossimi mesi. Rawisiamo un mar-

cato in rallentamento, una frenala che ol

Gianola Mose - !

AUGUrIAMO RUssa mighorars con Narre
della primavera storicamnents uno del
momentl pil importanti per il settore”,
Infraduce Ln tema destinaty a resia-
e cruciala, almeno nel brove pariode
Alan Gianola, Fesponsabile Commar
ciale Fumasi: ‘Nel primo trimestre 2026
il meroate degh utensili manual a mig
PArero moasira un andamento comples.
sivaments stabile con crescila modera-
ta anche se con dele grosse difficalta
nella reperniilita di materia prima. La
nostra aziends nepacchia guanto cilalo
£0O0@ VIsD che siamo [n crascita riepat-
o alanno precedente. | mercall con
maggiore: erescita sona | setiore Gar
den e il Setore della Termoidraulca’
Aleuni Impatti del contasio geosoltice
song gia evident nel mercato, Marcel-
lo Gianola, Commercial & Operations

Vi segnaliamo che nel prossimo
numere con un approfondimento
dedicato ai driver di scelta degli
utilizzatori, suddivisi nelle due
macro categorie Professionist]

e Privati, che abbiamo scritto
sulla base delle indicazioni e
delle analisi fornite dalle aziende
protagoniste di guestn dossier,
che spiegano anche come questi
fattori incidono nello sviluppo de!
prodetto.
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56

Executive di Glanola Mosé cie |0 scor-
s0 anno ha rigvato Kagip spega chi |
ralleniamentn evidenziain dal mercalo
nzl 31 del 2026 € Ya riduzone degh ok
dinl da parte della distribuzicne, sono
dovut! principalments a un contesio di
incerlezza generale, che porta moli
operatori @ nmandare gl acquisti e a
muovers con maggeore cautela, Anche
la nostra azienda ha registrato un caio
nel breve periodo. Allo slesso tempo,
perd, sfiamo vedends che diventana

DOSSIER utensili manuali

flessibill, aspett sul quall vediamo le
opportunith pid interessanti”,

5i fa strada un nuovo approccio
ali'acquisto dell'utensile manuale

|| marcaio avidenzia uno spostamento
vErS0 Ccompelsnza, soecializzazions &
capacita di generare valore resle per
| clierts anche secondo Paclo Sas-
song, Geneoral Manageor Plerd Tools
"Nal priro ramestre del 206 | marca-

lo sl & mosso in un conlesty prudenta
£ la crescita & contenuta. La domanda
ndustriale resta domogenca, ¢on ak
cuni sefton. come |'automotive, ancora
n rallentamerto 2 altr 0 ripresa. Le
azignds continuano a evwestine, m
maggiors stenzione, priviegsndo so-
luzioni che garantiscano efficienza @
riduzione def costl nel tempo. Motiamo

oan

un cambiamento nel comportaments
dacquisto: i client sono meno focaliz-
zat sul prezzo e pi ofientati a valore,
durala g prestazioni delluiensile Ne
deriva una polarizzazions ira prodof di
fascia alia, scelti per miglicrare progut-
tivitd e elourezza, ¢ soluzioni ol eco-
nomiche guidate dal contenimenio dei
5 Plerd Toals

sl Nel primo trimes)

sgmpre pid important fattori conereti
come la disponioiita del prodotio, la
rapidita di consegna e Falfidabiliv dal
fornitore. | clienti axprezzano in partico-
lare |2 possibilita di laverare con chi ha
magazzing & rescE a garantice continu-
ita. Paralislamente, cresce la richiesta
di prodotti personalizzati e di fornitori

\talia, ha registrato uh andamenio scli-
do, o lsggermenta migliors rispatts al
mercsto. || pesizionamento su qualita,
consulenza tecnica @ soluzioni ad aitc
sontenuto applicative ha permesso di
lavorare bene soprattutio con Client
professionall e fdelizzall. Risultal po-
sitivi 51 sono registratl relle applicazio-

Drecalew

FINTA SPELLAFL

il fecniche, dove le performance
lanng la difterenza. Le ooporunita pid
Imeressantl nguardanc |l miglioramento
delleificienza del process, la rlduzicne
del femp di lvorazone & Faumento

dellaffidabilita”. La maggior richiesta
i supporto fecnico & formazione, per
Sassons & il segnale che " ¢cha il mer
Calo carca partner capact di contritura
allottimizzazione celle lavorazioni™.

|'andamenio di Beta Utensili = In linea
repetio alo slesso perodo del 2025,
roncstante un andamento di mercatn
non favorevoie anche & causa dei gon-
titti gaopoltic) In corse’, alerma Paolo
Innecco, Dirtiore Marketing Oparatl-
va. “Le opooriunith pio ireressanti par
Beta riguardano e saluzion] i

Egrate;
offfiamo ai professionist carrell, cas-
seltiere & combinazion) di arredo Goam-
plet o azacrtiment: di vtensill, apposi-
tamante studiatl per I mondo Incustria
o artigianato o per il settore automotive.
Duesia proposts rappresenta ur forte
elenento distintivo, 0 grado di dare
valore aggunte sul mercato”. || 2026
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si & aperto con Segnall incoraga anti
per || comparte anche sscondo Davi-
de Bottazzl Product Manager Utensil
manuzl e Starage ftala df Milwaukee
“Hizcontriame una crescents  atten-
ziorie da parte del professionisti versa
saluzionl che gamantiscaro non soko
prestazioni elevats, ma anche ergono-
mia e durabiiité nel tempo. Siamo molto
soddiofatt di come &i & aperto |'anno,
Stamo raccegliende”, prosegua Sot-
lazzi, | fruni o un levoro strategico por-
tato avanti negli utimi period,, in terrmini
sia di amplaments della gamma s di
prosidic dei canall distrioutivi, Vedkams
le Dpoorlunita piu inferssgant sopral-
tutto nedl'amiito delle sol uzioni integra-
te per tutte || mondo automolive, dove
la richigsta ol utsnsii maruall, censa-
Ii par lavaorare In snergia con I resta

aellecossiema & n cosiante crescila.

Il professonista oggi cerca soluzioni 2
360 gradi, non un singalo prodotto, @
nol of stiamo posizianando esatiaman-
le in guella direziore”. A fronte of un

andamento complessivamente stalsie,
nel primo trimastre del 2026 § mercato
“ha mostrato un endsmento comples-
sivamenie stablle, con ssgnall di mo-
derala crascita in aleunt segrenti o
fessionali’, dichiara Elisabetta Nardo,
Businegs Product Manager della Linea
Utenzileria o Homberger. "Dopo un
2025 caratlenizzato da incertezze ma-
prosconamiGhe. S evidenzia una rione-
5a della domanda trainata aopratiutto
odl settorl manutanziong, ediizia leg-
gera e automotive. Per quanto fguards
la nostra azienda, abbiama regisrate
una performance positiva, sostenuta
In- parficolare dalla cresgita della do-

manda di utensii ad alta atfidebiiity
e lunga curata’ In qualita i Product
Manager del brand Krafwerk Nardo
nata che ‘il brand si & distinto per |l
suo posizionamente crientato alla gua-
lits protessionale ¢ al rappone quaital
prezzo competitvo, Le principali dina-
miche del mercato includono maggione
attenzions alla durabilitt e robustezza
del procotio, una crascenta richizsta
di ergoromia @ comfort, sopratiutio In
amblio professionale e inleresse var-
5o scluzicni complete & modular [sat.
assorbimenti, camall attrezzati). Le op-
POCIUNita Pl Interessanti gi nscontrano
el segmenli professionale specializza-
to {offcine, manuwentor, installatori) e
habhistica evoluts, con ulent sempre
pid compatentl e atlentl alfa gualita’,
Pur assenda i datl relativi @ primo tri-
meste dall'anno in inea con il pari pe-
nodo del 2025 per Enrico Ullmann,
Ammirstatore Ullmann (| mercalo ba
evidenziato “aicuni segnal interessant!
su specifiche caegone di prodoio. Par
quanio riguards Ullmann, una dinamica
rilevante & rappresentate dalla crescita
del comparto delle pistoie par silicane.
Lintroduziona dalla nuowa Siligun Pro
Aluminist Corona, lanciata a line 2025,
ha infatti riscosso un oftimo interesse,
contribusndo a trainare la vendta d
questa categorla, Festano sostanzial-
menta staoil la parformance degli altr
strumenti manuali a catalogo - come
cutter, seghe, livelle - che contiruana
a garantie cortinulla o solidita al u-
siness € ancora presio per delinezre
tendenze su base annuale, ma siintra-
vedono segnali di possibile ripresa nal
sogmaento dell'edilizia leggera. Dobo

un 2025 non perticolarmente brilanta,
sliamo fscontrando un rnovato infe-
resse per-soluzioni dedicale a carion-
qgeagiet e dacoratend”. Infine, Alfredo
Casartelli amminisiratere df Mundial
Utensili allribuses s buone dinsmiche

anche allinsarrmento di oo prodatt
supportati dal nuovo catalogo,

Ferramenta, GDS e canall online: le
strategie di presidio

Paolo Sassone spiege che Plerd
Tools presidia “in modo strufturato
ferramenta  tradizionale, feramenta
specdiizzale o, N misura crescents,
markatplace ¢ sti e-commerca, Slori-
camearte il nosio presidio plil fore resta
quelio dalle ferramenta specializrate,
utencilerie & delia distribuzione protes-
sionale, dova il valors deol prodoto o
del suppaorto tesnico viens pignarmente
riconcseiilo, Megh ultimi znni abbamo
raffcezato anche la presenya nel canall
digitali, lavorando in sinergia con i no-
slri partner cistributivi, pit che In modo
diraito, per garantire coorenza di posi-
sioramenio 8 qualiia del servizio”. Sas-
so0e fitisne che "le maggion oppartuni-
t4 derivino da Lna infegrazions ssmpre
piu cfficace tra canall fisici ¢ digitali.
La-commarce o | markotplace stanno
cresvendo e offfony grande visibilita,
ma nel nostro =aliore dificiiments pos-
sono ssprimere tutto il lomo potenziale
senza un adeguate supootio tecnico
@ consulerzisie. Fer quesio vediame |
maggore Spazio di crescita soprattutto

a7

Onclusive

Tutti i diritti riservati



https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

Ferramenta 2000 Hardware Magazine

> 1 aprile 2026 alle ore 0:00

PAESE: ITA
TIPOLOGIA: Print
AVE: €17082.00
REACH: 8356

AUTORE: Amministratore Ullmann
PAGINA: 55,56,57,58,59,60,61
SUPERFICE: 657.00 %

Towapa

DOSSIERutensili manuali

nelle ferramenta spocializzate ovoiuto
o nel gigributori omnicanale, capaci di
unirg competanza techica, sevizio g
presenza digitale. E in queste equilibric
tra prossimita al cliente e accessibiliia
anfine che s giocherd lo sviluppo nei
prassimi ann”. Pielro Gentilini ricorca
che per Farvi ‘il canals principale rasta
auello delle utensileric ¢ ferramenta, |
nostri partner strateqici, fondamentali
per il supporto tecnico @ la consulan-
Za, Slamg presenti semprg pill nella
GOS proprio con I'viengileria manua-
Iz, @ gnline atiraverso | rivendgiion au-
torizzatl, con un approccio siufiuraio

& mondoraln per garaniice cosderza

Sono professionisti e artigiani a trainare la domanda

Gl utensdl manuali sono il cugre di gamma del catalogo
Eeta e vengonn proposti su tubti | canal & nostra dispose
zione con differenze e personelzzazion detsate dalle logiche
distribucive. in primo piano abbiamo f2rramenta e formitre
ndustriali, ma anche grossist & operator dell suoripa e
7i0NE = rivelEnn per nol partner strategici. Non abbiama un
noskro ecommerce ma molid svenditee Beta hanne Inba-
preso quests modalits di vendita dl dettaglo. Per supports-
re il el out, proponiamo dug "Action” somestrali con una
selezione dei pit importarti a un prezzo netto promozionals,
cataloghi dedicati alle dverse catagorie d prodotto e docu-
mentazione commertiale specfica per | prodott di punta
come il nuovo girsviee: Beta Morphos [presemsm . snche
altraverss un wieo 30 con lobiettivo di essltarne e carat-
teristicha taonicha).

Panlo Innecco, Direttore Marketing Sperativo Beta Utensili
Differenziamo il tipo di comunicazions 2 secondo dellutenza
che andiamo a contattare con strument: divers|, supportia-
mo con offerts, b2b e promozioni | nostri clienti.

Filippe Casteinovo, Utficio Commerciale Ferual

Adattiarno afferta a ogni conalz: gamima completa & ben b
lanciata nelle ferramanta, prodoti pid tecnicl per | purti var-
hita specislica, soludon sma con buon rapporio qualiva
prezzo per la GOG. Buesta fessibitta o consente d valore
zare i ruolo di ciascun partner distrbutivo, rispondendo in
madn mirato alle esigenze di ogni contesto. Per supportare
Iz vendite, usiamo material espositv, brochurs, contenuti di
gitali e attivitd promozonali mirate, con lobiewive di faciltare
Ia scelta del prodotta & miglorarne la mtaziene.

Pietro Bentilini, Product Manager Fervi

L& differanziazione tra canali ngoi non & pill solo una scelta
commerciale, ma una leva strateqoa per proteggere il valo-

re del brand e mighorare la redditivita, In conereto, significa
costrure offerte, gamime e posizionamenti disent evitando
sovrapposizioni che generano conflitto di prezzo,

Alan Bignola, Responsabile Commerciale Fumasi

La nostra offerta si adatta in maodo flessibile ai dversi ce-
nall e alle esloenzs del client, sia in tarminl dl gammsa sig di
poszionamento, Lavorandn principalmente con distribunon
e parkner industriah, syluppamn spesso prodotli persons
lizzati @ prvate latel || nosiro principale suoporto a sel-
out & rappresentato dalia disponibilta a magazzno e dalla
rapidita di consegna, che permettono ai clienti di lavorare
con conbnuita, A questo si aifianca un repgorto diretio e
operative, che o consente di nspondene rapidaments alle
richieste del mercoto.

Giamola,

&0p i Giancla Mose
La nostra strategia i baso su una chiora differenziazione
per cansie. Nelle farraments specislizzate a nel cansle delle
forniture induscriali proponiamn Lna gamima completa con
prododt ad alta specalizzazone, sthancata da supporta tec-
nie, formazions @ msterial esposivvi dedicat], Per sostensrs
il sellout, attavismn un insieme ntegrato di leve: campagne
promozional e attivita di marketing. matenah stamgat anar-
tati alla vendita. soluzoni POP e display, oltre a programmi di
tormagione continua per la rets commercials & tsemca per
punti vendita, A questo si agoiunge un supporto digtale strut-
turato, con schede prodotto e contenuti online pensati per
facitare e valorizzars | processo divendita,

Elisabetta Nardo, Business Product Manager delia Linea Utensileria
di Homberger

Fit che differenziare tra canal, Il nostro approceio @ lave-
rare insieme al rvenditore per enstruire la proposta pio
effinace in funziona della sua clientela e del suo bacina tarr-
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Homberger

a0 s

toriale. Une ferraments fortemente orientsta allnstallato-
re elewrico avrs esigenze espositve diverse da una con vo-
cazione pia gencralists, & noi carchiamo di essere flzssibil
e puntuzll nel supporto, AlManchizmo | nestn rvendicor su
paint Bvesll Torrmzzione: wenica sul prodotio, materiai o visoasl
marchandising pensat par valorzzare fesposiziona a banco
e avits di sell oot mirate, dafle giornate dimostratie in
punto vendita finc & promozion dedicate, L'obiettivo & sem-
pre lo stesso: fara in modo che i rvenditors non si limiti @
tenere & scefiale Miwsukee, ma sia in grado di proporre
arivamente le noatre soluzioni come risposta concreta al
bisogni del clents finale, E un lavore di partnership nel sen-
80 pil vero della parola, e 1 msultati che shamo vedendo ol
confermsno che @ B strads givsta.

Davide Battazzi, Product Manager Utensili manuali e Storage Italia di
Wilwavkes

Creca da sempre differenzia all'interno delle propoe gam-
me. Mgl nostro principele catalogo gquello i Utensilzria il
loge "Drecs Master” identfica refersmge con un corntenutn
tecnico glevato adatto @1 professionistt diversamenta o sano
GAMINE pill Bconamiche comungue carstienzzsts da un ec
cell=nte rapportn qualit prezzo ideali per il mercato DFY. Inal-
tre, abbiama croato e di recente arricehito i nostra gamma
Forniture Casa con soluzioni elegant di ganci appendibil.
Watteo Gastel, Direttore vendite Orecallew

La differenzigzmne tra i canall parte da un poncipio chisro;
mantenere coerente | poseonaments del brand, adattan:
do perd profondica di gamma & modalta di proposta & tpo
di cliente e al contesto f acquisto. Nelle ferramenta spe-
cializzete @ nzll diswribuzione professionale progoniamao |2
gamima pilrampia € tecnica, con soluzioni ad alte prestazio-
ni & forte specislezazone apphootiva, Gui il valore a1 costry-
isce soprsttutto aliraverso consulenza, formazione e sup-
porte diretto, elementi fondamentall per trasferire ol clente

commerciale e felare lintera filisra
Présidiare 'emnicaralla’ concluda
Gentilini, "ci parmelte di raggungee
i chenti nel modo in cul Iz desiderano,
fidelizzare quolli acquisiti e intercettar
ne gi nuovl”. S attiene a una siralegia
omnicanale anche Homberger, Slamc
present! in diversi canali distritiutivi, ra

cul lemmmenta radidonal, ferames-
ta soecializzate, forniture  ndustriall
e utensilerie specializzale”, dichiara
Elisabetta Nardo, dichizrandosi certa
“che il carale ferramenta special zzato
o lomiture industriali giocheranno un
rudo imporiante per | professionist cha
sampia piu cerchoranna la perferman:

finale | bensfic: concrat del nostr utensil. Mel canali digtall,
invece, lavoriamo su un'offerta pil focalizzata e su contenut
th gualitd: descrizan tecniche chiare. immaging e material
infurmatai che giuting i cliene a orentars in autonomia
I uesto contesto & essengEk renders immedataments
comprensibile 'epplicazione e i valore del prodotto. Il sup-
ports al sellkous & toerenle con gueste ogiche: nel cansle
professonals investiamo in attivith sul campo, dimosieazo-
ni e affiencameanto alla vendita; online puntiamo su content:
ti, vigibilica e strumenti che facilitino & scelia, In conclusions,
pil che differenziare il prodotts in sé, adattiamo il moda in
CUi viene presantato 8 suppartato, per massimezarns [effi-
caia in ogri canale.

Paole Sazsone, General Manager Pierd Toals

Mel cangle ferramenta operiamo con una segmentazions
preciss. La prneipale dstimeione & tra | rvendtion della rete
Ulirnann Premivm Resslan | grossistl, | gruppl di goquisto 8
i rvenditoe pitt piceol che scquistano dirsttaments, Al Pre-
mium Aescller, che rappresentano | nostri partner di riferi:
menty, offriamo strument di vendita dedicat, supporto diret-
to da parte delfazienda 8 condisioni commerciai specfiche,
nkre Bd altiita promozonsl mirats, Con i grossisd abbiamo
eosiruicn nel tempn relszioni enlide & continustive, hasate su
una colohorazione strutturata & sy politiche. commaerciali
dedicate, che consentono di valorezara al meglo i prodot:
o allinternn dei loro sssortimentd. Can i grupoi di acouisto,
ivece, sviluppiamao accordl commerciall spechicl 2 inziete
mirate, con fobistzvo di coinvolgere atthamerte | punti ven-
dita associall e suppartarl nella praposta dei nostn prodott
Imviestiomo molta sulla formazions: ormanizziemo s spe-
cifiche rvolle slis forzs vendina dei nostr panner, perche ries
niamo che la conoscenza del prodatta sia una degll strument
pid officadi per supportare il sefl out,

Enrico Wlwann, Amministratore llmann
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DEENTY

ol

IDOSSIER utensili manuali

Mistral - 1

ca fiapetto almarchico o al prezzo quing|
saranno certamanta guesti | mencali su
cui carcheremo dil pil i nestro swilup-
oo’ In ltalia & alestero, Gianola Mosé
& oresente con i oropri prodiottl "aitra
verso distributor, ferramenta specializ-

wale e partoer industraid Inom

ama come formiter] per marchi e

of
cperalon de setlore”, spiega Marcello
Gianola, " sssendo prasanti anche at-
fraverso canad indiretll e privats laoel,
Riteniamo ehe | diswibutord struiturati e
partner commerciel rappresantiio ||
canalo con maggion coporiunita d syi-
uppo sopaitutio par arodotl fecnicl e
orotessional”
Davide  Bottazzi isce  che
Milwaukee “opera aftraverso una rate
di rivenditor autcrizzat, faramenta

specializzate ¢ generalists, che rappre-
sentanc il nostro canale cleltivo @ stra-

tagico. £ una scelka praciea e coeranta

con || poslzionamento del brand: | nostri

Fumasi - Art 230848

utensill maruali sono prodebli ad alto
1
Akl

contenulo’ tacnico, cha esprimor
lora valore quando wengono ¢
raccontatl e consiglial da professicni-
4 oella vendita competenti. |l banco di
una forramonta qualficata o Il contesto
[
Le maggiorl possibility di

(s 551

rohe Quesio avwenga,

swilippo le

vadiamo proprio nel rallorzamento di
questo cansle

Crediamo che ci sia ancora un poten-

rale enorme net lavorare sullz prafon-
dita della gamma eaposta, sulla forma
zione dol gersonale di vendiia ¢ sulla

capacita del punto vendita di diventare
un vero punto di rifgrimento per il pro-
tessionista. In un mercato in cul |'offer
ta rischia di banakzzarsi, Il rvenditors

soecializzalo e sa orientare |a scella

Plerd Tools

n asset insosliuibile”,
“| ‘nostri utensik manuali sono present
principaimente nal canale ferramenta
& [eramenta specializzate,

prasentano da sempra il nosie rife
mento”, afferma Enrieo Ulimann, spie
& Uimann “opera allinamo

OEmo |
della filera in qualla di dsrboon e
crede fartemante nel valore di un siste-
ma equilibrato, in cul ogni atfore - dai
fornitori ai distributori, dai grossist al
punti vendita, fing ai gruppi dl acquisio
- possa lavorare con |a giusta margina-
lied. Il nostro obiettive & garantire a tulta
la flizra |a possibilita dl proporre pro-
dotti di qualita con un corretto rapporto
nualithfprezzo, valonzzando al tempo
stesso il rualo della rivendita soeci
zata. Ad cagl. la nostra scalta & gquella
i mantenera il foc

canali iradizio-

riali, dove rileniamo
al meglk vaiore dei nostri p
o del servizio. A supporto d questo
modella, metiamo a disposizione del
rostn clienti strument digitali, come il
porfale e-commerce B2B, per sempifi-
care g rendere plu elticlente 13 gestions
degli crdini

Precsa la scelta di campo descrifta da
Alan Gianola di Fumasi "samo nella
Ferramanta ¢ Foramenta Speciakzza-
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te menire in markstplace 2 Sl s-com-

MErce non siamo presenti direttamarnta

per una soelta azendale. Noi riteniamo

che fa vendita tramite | nostri nivendito-
fi, @ quindl un ssperto che consiglia Il

prodotta, sia un plus rispeto a sit e

commarce o mearkelplace”. Mundial
Utenslll, chiarigca Alfredo Casartell,
‘@ prazente esciusivamenta nel canale
rradizions professionale” . Filippo Ca-
stelnovo fa dipendern dala looogia
di utersili rranati fa scefta of Ferval di
‘essere maggiormente present nelle
wensilere specializzae con | nosir
marchi professionall distribuiti in esch

siva Topiul e Komelon, ! EITAITEta

genenche vendiamo maggiomsnts il
nostrn msrchio Diy Klass"

Infine, Matteo Castelli spisga che
“OrecaNew sla lavorando per essera

presente sU aic

ni tra | principall player
ooerart a livello informatico. Tuttavia,
sliamo facando aftenzione nella scelta
della piattaforma cometta che sappia
dare valare & noatre storice marchie. Il
fimare i essere su tante. roppo piatta-
forme. can i propri prodotti é quelic di
un ridimenslonamente della percczians
della qualita dei nestr articol agll cechi
cliente”,

6l
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COME SUPPORTA DISTRIBUTORI, RIVENDITORI E FORZA VENDITA

Il cataloga pradotti divents uno strumente operativa che facilita vendita, scelta dell’assortimento, for
mazine tecnica e gestione dagi ordini. || sug valore sta nel randere acceasibile e organizzata la com-
plessity della gamima. Un catalogo ben strutlurato permeite di trasformare una vendita semplice in
una vendita consulenziale dowe il rvenditore e |'agente possono proporre sistemi e soluzioni, non solo

singoii artioal .

| FORMATI DISPONIBILI s
CATALOGE CARTACED TRADIZIONALE

CRTALOGE DIGITALE SFOGLIRBILE [POF O PIATTRFORMEA ONLINE]

LCHINICI » gABRIELE BELLATRECCIA, RESPONSABILE ACQUISTI

FRECUENZA DEGL| AGGIORNAMENT!
progution per 18 maggior parte del
prodolti presenti nel nostre catalogn, abbiamo ia

necessitd di modificare o stesso in base a0 una serie di
i : evoluzioni che impongano modifiche o provatia;

CATALCGO INTECRATC IN ARER RISERVATA BEE

FERVI « RICCARDO PELLEGRINI COO FERVI SPA,/CED, VOGEL GERMANY GMBH

COME SUPPORTA DISTRIBUTORI, RIVENDITOR! E FORZA VENDITA

Il catalogo Supporta il lavora delia nostra rete in modo integrato, combinando il supporto fisice con g
i diggitahi che sbbi viluppato nel tempo. | nostri agenti utlizzano i eatslogo in sinerga con

Ingerimento di nuow o specilic! prodott richiest) cal merzato: resyling
grafico delle canferioni di prodotto,

1a nostra piahiaforma i order entry. sviluppata intemamente ed tzsi fing & di
commerciale 3 tutte tondo: oftre all'inserimenta dagl ardini, parmette di venficare le promozoni in corsq

@ visualizzare | prodofti con tutte fe relative specifiche. Un momento chiave nel ciclo di vita di ogni nuavo
calalogn & # kick-off commerniale oon |2 rets vendita: un'ooccasione i cui i focalizniamo su come feggera e
shruttare &l meglio lo strumento, mgiorsndolo ad ogn: edizions sulla base del feedback racolti dal mereato.
L'ebletlive finale rimane sempre lo siesso: consegnare al rivenditore uno strumento di lavorg il pill semplice ¢
intultive possibile. che non frapponga barriere tra fa sua esigenza e fa nostra offeria

FREQUENZA DEGLI AGGIORNAMENT!
Il catalogn Ferv sedue una cadenza di agdiomament o biennale, con uscita

uno strumerio

| FORMATI DISPONIBILI

negl anni parl - come il catalogo #48 lanciato ned 2026. Questa f
prestabliliad il fisultato di un cicly strutiurato of revisione: ognl nuova edi-
Zione incorpora evolugione dell'offerta, gl aggiomamenti delle caratier
stiche tecniche & | miglioramenti continui che applchiamo ai nostr prodotti
el o, Fer 1wt ¢ the awlene nell imanvaiio ra una Stampa e |'altra,

CATALOGO CARTACED TRAMIZIONALE

CATALOGO DIGITALE SFOGLIARILE [POF O PIATTAFORME DNLINE:

CATALDGO INTEGRATO IN ARER RISERVATA 828

DATREASE PRODOTTI PER E-COMMERCE O MARKETPLACE

(] i aun } i strumenti i Il sito feni.com
viene gggiomato il e rany il punto di rifer
principale per e novitd di gamma. Le nostre p i | *Selec-

tien” in cul presentiamo gi ultimi prodoty lanclati sul mercato, sccomge-
gnatl da schede semore pll comglete € curate, pensate per rasmetiere
al rivenditore e all"ulilizzatore finaie tulli | wantagel del prodolio 2 i suo
concrelo | nel lavoro guotl

DISPOMIBILE SUL SITO WWW.FERY|.COM LA CEQLOCALITZATIONE
DEI RIVENDITORI PER FRCILITARE LE OPERAZION! DI RICERCR E
ALOUISTO
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FERVI

iProtagonisti

Catalogo 48 FERVI:
oensato per Il banco vendita

FERVI presenta il Catalogo 48, uno strumento completo per le ferramenta:
grafica aggiornata, segnalazioni “New" e “New Price”, oltre 8.700 prodotti
MRO e fai-da-te, QR-code per contenuti multimediali, tutto pensato per
facilitare la scelta del cliente e migliorare I'esperienza d'acquisto.

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

W rwove riferimenio FERV] per | professioniz i
della i inne

manutenziore &

Lir mighiart soluzizal e telie le formadenl
pEr accempagnate i lavore quadidians

& sampiificars la seleziong
@l prodoti el mands MED,

e o

ERVI propone al canale ferramenta il nuovo
FCatango 48, uno strumento progettato

per rispondere in modo concreto alle
esigenze operative del banco vendita. Piu di
una semplice raccolta prodotti, il catalogo si
configura come un vero supporto commerciale,
capace di accompagnare il rivenditore nella
consulenza e facilitare il cliente finale nella scelta.
Lofferta comprende oltre 8.700 referenze
dedicate al mondo MRO (Maintenance, Repair
and Operations) e al fai-da-te evoluto, organizzate

in modo razionale e strategico, per garantire una
consultazione rapida ed efficace, ridurre i tempi
diricerca e migliorare I'esperienza d'acquisto. La
struttura dei contenuti & stata studiata per rendere
immediata l'individuazione delle categorie
merceologiche e delle soluzioni piu adatte alle
diverse esigenze operative.

NUOVA GRAFICA, LETTURA IMMEDIATA
Particolare attenzione & stata dedicata
allimpostazione grafica, aggiornata per rendere
ancora pit immediata la lettura, con schede-
prodotto definite e ordinate, mentre un sistema

118 iFerr aprile 2026

di icone intuitive consente di individuare
velocemente le informazioni principali. Tra queste,
spiccano le segnalazioni “New” e “New Price”,
pensate per evidenziare in modo diretto le

novita di gamma e gli aggiornamenti di prezzo a
vantaggio del cliente: elementi che agevolano la
gestione quotidiana delle attivita di vendita.

CONTENUTI MULTIMEDIALI

A PORTATA DI MANO

Inoltre, grazie ai QR-code presenti fra le pagine
del catalogo, & possibile accedere a contenuti
multimediali e approfondimenti tecnici sui
prodotti, offrendo un ulteriore livello di supporto
alla transazione commerciale. Un valore
aggiunto che consente di arricchire il dialogo
con il cliente e migliorare la comprensione
delle soluzioni FERVI proposte, rendendo
I'esperienza ancora piu completa e interattiva.

AGGIORNATO, COMPLETO, EFFICACE

Con il Catalogo 48, FERVI conferma la propria
attenzione verso le esigenze del mercato,
proponendo uno strumento completo, aggiornato
e orientato alla praticita: un alleato concreto

per le ferramenta che vogliono distinguersi per
competenza, efficienza e qualita del servizio,

rafforzando la propria competitivita nel tempo.

www.iferr.com
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FERVI rinnova gli aspiratori
professionali: pia potenza e versatilita
Rebutta una gamma completamente aggiornara di
aspiratori professior-ali (art. ADA0S), composta da cingue
modelli progettati per migliorare performance,
efficienza e flessibilita d'uso. La proposta sostituisce
aleuns referenze precedenti e si rivolge ai settori MRO &
al fai-da~te evolute. Lofferta copre capacita da 10 a 80
litri, con soluzioni per impieghi domestici, professionali

e industriali, indusi modelli multi-motare per utilizzi
intensivi. Tra le dotazieni: serbatoi robusti in ABS o
acciaio, filtri HEPA lavabili e sistemi per solidi e liquidi.
Alcune versioni integrano la presa per elettroutensili con
avvio sincronizzato. Standardizzati anche gli accesser,
per maggiore compatibilitd. Una proposta completa
che unisce robustezza, praticita e design aggiornato,
assicurando prastazioni affidabili anche nelle condizioni di
lavoro pit impegnative & continuative.

Onclu S'i\fe Tutti i diritti riservati . i - to-

P.36


https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: Finance/Investing

teleborsa TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 1184901.25
AVE: €339.10 AUTORE:
REACH: 38977 URL: www.teleborsa.it

> 1 aprile 2026 alle ore 12:01

4AIM SICAF, KT&Partners abbassa fair value e conferma Add

k- |
1?

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato il fair value (a 120,8 euro per azione da 127 euro, per un
potenziale upside del 68%) e confermato la raccomandazione Add ) sul titolo 4AIM SICAF , prima
SICAF focalizzata su investimenti in societa quotate e quotande su Euronext Growth Milan.

Gli analisti ricordano che, il 2 marzo 2026, 4AIM SICAF Compartment 1 MTF ha pubblicato i risultati
dell'esercizio 2025 , registrando una perdita da investimenti di 1,4 milioni di euro (che implica una
perdita di 0,3 milioni di euro nel quarto trimestre), in miglioramento rispetto alla perdita di investimenti
da 5,1 milioni di euro registrata nell'esercizio precedente. Tale perdita implica una performance del
-15,3% nei dodici mesi, calcolata sul valore totale delle attivita finanziarie pari a 8,9 milioni di euro
alla fine dell'esercizio 2024, sceso a 5,6 milioni di euro alla fine dell'esercizio 2025 (di cui 3,8 milioni
di euro in strumenti finanziari quotati e 1,8 milioni di euro in strumenti finanziari non quotati). Per
valutare la performance di 4AIM, si consideri il FTSE Italia Growth, che ha registrato un +9% nel
2025.

Il 15 dicembre 2025, e stata sottoscritta un' ulteriore tranche dell'aumento di capitale approvato il 14
ottobre 2024, per un importo di 300.000 euro, al prezzo di sottoscrizione di 160 euro per azione,
tramite I'emissione di 1.875 nuove azioni ordinarie. A seguito di questa operazione, |I' aumento di
capitale ha raggiunto un totale di 3,68 milioni di euro , corrispondenti a 23.023 azioni emesse, con
oltre I'85% dell'offerta complessiva sottoscritta e 4.005 azioni ancora disponibili. Di conseguenza, il
numero di azioni in circolazione del Compartimento 1 del Fondo MTF e salito a 72.768.

Afine dell'esercizio 2025, il portafoglio di 4AIM era composto da 43 societa , rispetto alle 47 societa
detenute nei primi nove mesi del 2025. Nel corso del quarto trimestre 2025, il fondo ha aggiunto 2
nuove posizioni: Laboratorio Farmaceutico Erfo (che rientra in portafoglio dopo l'uscita nel quarto
trimestre 2024) e gAIn360 (quotata a dicembre 2025), che insieme rappresentano il 10,8% del valore
del portafoglio quotato, con ponderazioni rispettive del 5,1% e del 5,7%. Nel frattempo, il fondo ha
completamente disinvestito da 6 posizioni: Braga Moro Elsa Solutions Execus , Fervi (soggetta a
un'offerta pubblica di acquisto e al delisting a dicembre 2025), Mare Group e Star7
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Roberto Iseppi e Roberto Tunioli, tra gli altri, con i ragazzi del Primo Levi di Vignola

L'imprenditore del gruppo System si & raccontato ai ragazzi

Franco Stefani, la vitael'ingegno
Gli studenti al Circolo della Caccia

‘L'hobby della tecnologia per
costruire I'avventura di impre-
sa’ e il titolo che si e svolta I'al-
tra sera nell’elegante contesto
del Circolo della caccia, e che
ha visto come ospite principale
Franco Stefani, imprenditore vi-
sionario e inventore, presidente
e fondatore del gruppo System,
e titolare di numerosi brevetti
come Rotocolor e Laminam,
che hanno contribuito a innova-
re e trasformare il settore cera-
mico mondiale degli ultimi 50
anni.

«La serata ¢ stata molto bella -
racconta Roberto Tunioli, prtesi-
dente di Fervi e socio del Circo-
lo che ha proposto I'incontro -,
a 82 anni Stefani sembra ancora

un ragazzino. Ha parlato della
sua infanzia e del fatto che gli
sia sempre piaciuto utilizzare le
competenze per migliorare I'au-
tomazione dei processi».
1 traguardi raggiunti da Stefani
sono importanti, ha iniziato la
sua prima impresa a vent’anni
ed é arrivato ad assumere 7mila
dipendenti, cambiando la storia
della ceramica. «Ad ascoltarlo, i
ragazzi dellistituto Primo Levi
di Vignola di Automazione e
Meccatronica - continua Tunio-
li, legato da stima reciproca
all’'ospite principale -: Stefani
ha potuto rispondere alle do-
mande interessanti, sempre a
segno. La serata & volata».
a.bo.
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Tre nuove referenze entrano nella gamma elettroutensili di
FERVI

| cookie ci aiutano a rendere i nostri servizi il piu possibile efficienti e semplici da utilizzare.
Navigando questo sito accetti il loro utilizzo secondo la Privacy Policy. FERVI continua a investire
nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili, introducendo tre nuovi prodotti a batteria
progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita d’impiego. La gamma si
arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore, soluzioni ideali sia
per il professionista del’MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo Seghetto Dritto (art.
FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto
da 0 a 2.800 min™. Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino
a 115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed e estremamente ergonomica anche
nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto € fornito in scatola di cartone,
con lama in dotazione.

Potente e affidabile, la nuova Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima
di 550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di
corsa a vuoto fino a 2.700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in
condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per
officine e manutentori.

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un
unico utensile. Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min™ e un flusso d’aria pari a 2,56 m3/h, ideale

per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on
garantiscono comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Per tutti e tre i modelli, la batteria € venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli
elettroutensili a marchio.
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Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella
linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.
Con questo ampliamento, FERVI conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre
piu complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e
funzionali per ogni contesto di utilizzo.
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Tre nuove referenze entrano nella gamma elettroutensili di
FERVI

1. 5
L
W

FERVI continua a investire nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili, introducendo tre nuovi
prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita d’'impiego.
La gamma si arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore,
soluzioni ideali sia per il professionista del’MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo Seghetto Dritto (art.
FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto
da 0 a 2.800 min . Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino a
115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed & estremamente ergonomica anche
nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. |l prodotto & fornito in scatola di cartone,
con lama in dotazione.

Potente e affidabile, la nuova Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima di
550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di
corsa a vuoto fino a 2.700 min ', coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in
condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per officine
e manutentori.

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un
unico utensile. Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min ' e un flusso d’aria pari a 2,56 m3/h, ideale
per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on
garantiscono comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Per tutti e tre i modelli, la batteria & venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli elettroutensili
a marchio.

Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella linea
a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.
Con questo ampliamento, FERVI conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre piu
complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e funzionali
per ogni contesto di utilizzo.
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FERVI amplia la gamma degli elettroutensili con tre nuovi tool
a batteria

Tre nuove referenze entrano nella gamma elettroutensili di FERVI, ampliando le possibilita operative
in officina e in cantiere. Soluzioni compatte e funzionali, progettate per affrontare lavorazioni diverse
con un unico sistema a batteria. FERVI continua a investire nello sviluppo della propria gamma di
elettroutensili, introducendo tre nuovi prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni,
massima praticita e versatilita d'impiego. La gamma si arricchisce con un seghetto dritto, una chiave
a impulsi e un soffiatore-aspiratore, soluzioni ideali sia per il professionista del’MRO sia per un
utilizzo nel fai-da-te evoluto. Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo
Seghetto Dritto (art. FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e

una velocita a vuoto da 0 a 2.800 min™.

Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino a 115 mm nel legno
e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed & estremamente ergonomica anche nelle applicazioni
pit complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto e fornito in scatola di cartone, con lama in
dotazione.

Potente e affidabile, la nuova Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima
di 550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di
corsa a vuoto fino a 2.700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in
condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per
officine e manutentori.

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un
unico utensile. Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min™ e un flusso d’aria pari a 2,56 m3/h, ideale
per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on
garantiscono comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Per tutti e tre i modelli, la batteria & venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli
elettroutensili a marchio.

Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella
linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.
Con questo ampliamento, FERVI conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre
pit complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e
funzionali per ogni contesto di utilizzo.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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Fervi amplia la gamma degli elettroutensili

Tre nuovi tool a batteria entrano nella gamma elettroutensili di FERVI, ampliando le possibilita
operative in officina e in cantiere. Soluzioni compatte e funzionali, progettate per affrontare
lavorazioni diverse con un unico sistema a batteria FERVI continua a investire nello sviluppo della
propria gamma di elettroutensili, introducendo tre nuovi prodotti a batteria progettati per garantire
elevate prestazioni, massima praticita e versatilita d'impiego. La gamma si arricchisce con un
seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore, soluzioni ideali sia per il
professionista del'MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo Seghetto Dritto a batteria

20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto da 0 a 2.800 min™.
Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino a 115 mm nel legno
e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed e estremamente ergonomica anche nelle applicazioni
piu complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto € fornito in scatola di cartone, con lama in
dotazione.

La nuova chiave a impulsi raggiunge una coppia massima di 550 Nm, ideale per operazioni di
serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di corsa a vuoto fino a 2.700 min,
coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in condizioni di scarsa illuminazione,
guesta chiave rappresenta uno strumento indispensabile per officine e manutentori.

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore combina due funzioni in un unico utensile. Offre una
velocita a vuoto fino a 1.800 min™ e un flusso d'aria pari a 2,56 m3/h, ideale per la pulizia di superfici

e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on garantiscono comfort e
continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella
linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.
Con questo ampliamento, FERVI conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre
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pit complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e
funzionali per ogni contesto di utilizzo.
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Fervi amplia la gamma degli elettroutensili

tre nuovi tool a batteria

tre nuovi prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita
d'impiego, continuando a investire nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili. La gamma si
arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore, soluzioni ideali sia
per il professionista del'MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Seghetto Dritto (art. FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e
una velocita a vuoto da 0 a 2.800 min™. Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una
capacita di taglio fino a 115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed &
estremamente ergonomica anche nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. 1l
prodotto é fornito in scatola di cartone, con lama in dotazione.

Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima di 550 Nm, ideale per
operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di corsa a vuoto fino a
2.700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in condizioni di scarsa
illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per officine e manutentori.

Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un unico utensile. Offre una
velocita a vuoto fino a 1.800 min™* e un flusso d'aria pari a 2,56 m3/h, ideale per la pulizia di superfici

e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on garantiscono comfort e
continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Per tutti e tre i modelli, la batteria € venduta separatamente : una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli
elettroutensili a marchio.
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Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente nell'ampio catalogo
dell'azienda

Maggiori info su www.fervi.com
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Elettroutensili, piu possibilita operative in officine e cantieri

Fervi amplia la gamma degli elettroutensili con 3 nuovi tool a batteria: un seghetto dritto, una chiave
a impulsi e un soffiatore-aspiratore.

Fervi amplia la gamma degli elettroutensili con 3 nuovi tool a batteria: un seghetto dritto, una chiave
a impulsi e un soffiatore-aspiratore.

Fervi continua a investire nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili, introducendo 3 nuovi
prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita
d’'impiego.

La gamma si arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore,
soluzioni ideali sia per il professionista del’MRO (Manutenzione, Riparazione, Operazioni) sia per un
utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Il seghetto dritto

Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo seghetto dritto (art.
FB20GS3AB-K) a batteria da 20 V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a
vuoto da 0 a 2.800 min™. Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di
taglio fino a 115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed & estremamente
ergonomica anche nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto e fornito in
scatola di cartone, con lama in dotazione.

La chiave a impulsi
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Potente e affidabile, la nuova chiave a impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima di
550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28.

Dotata di corsa a vuoto fino a 2700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una miglior visibilita
in condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per
officine e manutentori.

Il soffiatore-aspiratore

Versatile e pratico, il nuovo soffiatore-aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un
unico utensile.

Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min™ e un flusso d’aria pari a 2,56 m3/h, ideale per la pulizia
di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on garantiscono
comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Scelte strategiche

Per tutti e 3 i modelli, la batteria € venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli
elettroutensili a marchio.

Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella
linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.

Con guesto ampliamento, Fervi conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre piu
complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e funzionali
per ogni contesto di utilizzo.

calendar_month20 Aprile 2026

a cura di LORIS CANTARELLI
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FERVI amplia la gamma degli elettroutensili con tre nuovi tool
a batteria

Tre nuove referenze entrano nella gamma elettroutensili di FERVI, ampliando le possibilita operative
in officina e in cantiere. Soluzioni compatte e funzionali, progettate per affrontare lavorazioni diverse
con un unico sistema a batteria

FERVI continua a investire nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili, introducendo tre
nuovi prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita
d'impiego. La gamma si arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-
aspiratore, soluzioni ideali sia per il professionista del'MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.

Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo Seghetto Dritto (art.
FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto
da 0 a 2.800 min™. Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino
a 115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed e estremamente ergonomica anche
nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto é fornito in scatola di cartone,
con lama in dotazione.

Seghetto
Dritto (art. FB20GS3AB-K)

Potente e affidabile, la nuova Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima
di 550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di
corsa a vuoto fino a 2.700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in
condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per
officine e manutentori.

Chiave
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Impulsi (art. FB20IW6AB-K)

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un

unico utensile. Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min™t e un flusso d'aria pari a 2,56 m¥h, ideale
per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on
garantiscono comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione.

Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K)

Per tutti e tre i modelli, la batteria € venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha
adottato un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli
elettroutensili a marchio.

Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevende trapano
avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia, nella
linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto alternativo,
satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella linea a filo.
Con questo ampliamento, FERVI conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni sempre
piu complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili e
funzionali per ogni contesto di utilizzo.
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Ampliata la gamma di elettroutensili Fervi

Fervi continua a investire nello sviluppo della propria gamma di elettroutensili, introducendo tre nuovi
prodotti a batteria progettati per garantire elevate prestazioni, massima praticita e versatilita
d’'impiego. La gamma si arricchisce con un seghetto dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-
aspiratore, soluzioni ideali sia per il professionista del’MRO sia per un utilizzo nel fai-da-te evoluto.
Pensato per affrontare tagli rapidi e precisi su diversi materiali, il nuovo Seghetto Dritto (art.
FB20GS3AB-K) a batteria 20V offre una lunghezza corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto

da 0 a 2.800 min™. Inoltre, grazie alla sua versatilita di utilizzo, garantisce una capacita di taglio fino

a 115 mm nel legno e fino a 60 mm su profili e tubi di acciaio, ed e estremamente ergonomica anche
nelle applicazioni piu complesse grazie al manico ruotabile. Il prodotto € fornito in scatola di cartone,
con lama in dotazione.

Potente e affidabile, la nuova Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K) raggiunge una coppia massima
di 550 Nm, ideale per operazioni di serraggio e svitamento impegnative di dadi fino a M28. Dotata di

corsa a vuoto fino a 2.700 min™, coppia regolabile e corona a LED per una migliore visibilita in
condizioni di scarsa illuminazione, questa chiave rappresenta uno strumento indispensabile per
officine e manutentori.

Versatile e pratico, il nuovo Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K) combina due funzioni in un
unico utensile. Offre una velocita a vuoto fino a 1.800 min™ e un flusso d’aria pari a 2,56 m3/h, ideale
per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Inoltre, il manico ruotabile e la funzione lock-on
garantiscono comfort e continuita operativa. Il kit comprende un sacchetto per aspirazione. Per tutti e
tre i modelli, la batteria € venduta separatamente: una scelta strategica del brand, che ha adottato

un unico sistema di batteria intercambiabile per ottimizzarne I'impiego su tutti gli elettroutensili a
marchio. Queste new entry si aggiungono alla gamma di elettroutensili gia esistente che prevede
trapano avvitatore e a percussione, tassellatore, avvitatori a impulsi, smerigliatrice angolare e torcia,
nella linea a batteria, e trapano a percussione, tassellatore, smerigliatrici angolari, seghetto
alternativo, satinatrice, sega circolare, levigatrice orbitale e rotorbitale, lucidatrice e miscelatore, nella
linea a filo. Con questo ampliamento, Fervi conferma quindi il proprio impegno nel proporre soluzioni
sempre piu complete, performanti e in linea con le esigenze del mercato, offrendo strumenti affidabili
e funzionali per ogni contesto di utilizzo.
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FERVI: seghetto, chiave impulsi e soffiatore su un unico
sistema a batteria

Il seghetto dritto FB20GS3AB-K di FERVI: 20 V, corsa 26 mm, capacita di taglio fino a 115 mm su
legno e 60 mm su acciaio.

Una sola batteria per tre utensili molto diversi: € la logica del sistema a batteria intercambiabile 20 V
su cui FERVI ha costruito le tre nuove referenze della propria gamma elettroutensili. Un seghetto
dritto, una chiave a impulsi e un soffiatore-aspiratore : strumenti che coprono operazioni lontane tra
loro — taglio, serraggio, pulizia — ma che condividono la stessa piattaforma energetica.

In un contesto MRO dove la dotazione deve essere al tempo stesso completa e gestibile, ridurre il
numero di formati di accumulatore € un vantaggio operativo concreto: meno SKU da gestire, meno
caricabatterie, meno rischio di utensile scarico al momento sbagliato.

Seghetto dritto FB20GS3AB-K taglio su legno fino a 115 mm

Il seghetto dritto FB20GS3AB-K lavora a 20 V con una lunghezza di corsa della lama di 26 mm e
una velocita variabile da 0 a 2.800 min?! . La capacita di taglio arriva a 115 mm nel legno e a 60 mm
su profili e tubi di acciaio , coprendo la maggior parte delle esigenze di taglio rapido in officina e in
cantiere senza dover passare a utensili piu ingombranti.

Il manico ruotabile migliora I'ergonomia nelle applicazioni in spazi ristretti o in posizioni angolate,
dove un utensile rigido richiederebbe il riposizionamento del pezzo. Il kit include lama in dotazione;

Onclusive Tutti i diritti riservati https://onclusive com/en-gh/talk-to-usd

P.55


https://www.tecnelab.it/news/tecnologie/fervi-seghetto-chiave-impulsi-e-soffiatore-su-un-unico-sistema-a-batteria
https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

tecnelab.it

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: Heavy Industry and Engineering/Metals a
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 7219.61
AVE: €2.54 AUTORE: Edizioni Srl

REACH: 237 URL: www.tecnelab.it

> 23 aprile 2026 alle ore 9:04

la batteria & venduta separatamente.
Chiave a impulsi FB20IW6AB-K 550 Nm e corona LED

La chiave a impulsi FB20IW6AB-K raggiunge una coppia massima di 550 Nm con velocita a vuoto
fino a 2.700 min?! e coppia regolabile su piu livelli. La capacita di serraggio copre dadi fino a M28 ,
dimensione tipica di bullonerie strutturali e collegamenti meccanici in ambito industriale e
manutentivo.

La corona a LED integrata migliora la visibilita sul punto di lavoro in condizioni di scarsa
illuminazione, frequenti nelle operazioni di manutenzione su macchinari e impianti. Un utensile
progettato per l'uso professionale MRO , dove la rapidita di serraggio e la coppia controllata riducono
i tempi di intervento senza compromettere la qualita del collegamento.

Soffiatore-aspiratore FB20AM3AB-K e piattaforma a batteria

Il soffiatore-aspiratore FB20AM3AB-K lavora a 1.800 min?* con un flusso d'aria di 2,56 m3/h ,
combinando le due funzioni in un unico utensile; il kit comprende un sacchetto per I'aspirazione. Il
manico ruotabile e la funzione lock-on garantiscono continuita operativa nelle sessioni prolungate di
pulizia.

La scelta di adottare un sistema a batteria intercambiabile comune a tutta la linea e dichiaratamente
strategica: chi gia utilizza altri elettroutensili FERVI puo integrare i nuovi modelli senza acquistare
nuovi accumulatori. La gamma a batteria include gia trapano avvitatore e a percussione,
tassellatore, avvitatore a impulsi, smerigliatore angolare e torcia, rendendo il sistema una
piattaforma modulare per le dotazioni di officina e cantiere orientate all' MRO professionale.
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Mondiale Superbike: FERVI rinnova la partnership
tecnica con Go Eleven

gamoto.it/news/mondiale-superbike-fervi-rinnova-la-partnership-tecnica-con-go-eleven

Redazione

April 28,2026

FERVI conferma anche per il 2026 il proprio sostegno al team Go Eleven nel

Campionato del Mondo Superbike, proseguendo un percorso che avvicina il marchio
emiliano al cuore delle competizioni: il box, dove ogni dettaglio conta e ogni secondo

fa la differenza.

L'accordo prevede la fornitura di attrezzature e soluzioni per I'allestimento dei box
gara, a supporto del lavoro quotidiano di meccanici e tecnici. Il brand FERVI & inoltre
presente sulla moto e sui principali materiali di comunicazione e logistica del team:
pannelli del box, fondali interviste, abbigliamento e mezzi di trasporto dello staff.
Una collaborazione che rafforza la presenza di FERVI nel mondo racing e crea nuove

sinergie tra due realta accomunate da affidabilita, precisione e determinazione.
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Per la stagione 2026, Go Eleven scende in pista con Lorenzo Baldassarri in sella alla
Ducati Panigale V4 R, confermando un progetto tecnico orientato alla crescita e alla

competitivita ai massimi livelli della categoria.

Il Mondiale 2026 ha preso il via nel weekend del 20-22 febbraio a Phillip Island
(Australia) e fara tappa in Italia in due appuntamenti chiave: Misano (12-14 giugno) e
Cremona (25-27 settembre), momenti centrali per pubblico e addetti ai lavori, oltre

che occasioni strategiche di visibilita per partner e sponsor.

“Il box di una Superbike & un'officina che vive al secondo: qui affidabilita e precisione
non sono concetti astratti, ma risultati misurabili. Offrire il supporto tecnico a Go
Eleven significa mettere la nostra strumentazione in un contesto estremo, dove tutto
viene portato al limite. E un'opportunita che ci arricchisce: da un lato sosteniamo il
lavoro di un team di alto profilo, dall’altro raccogliamo stimoli concreti per continuare
a migliorare soluzioni e standard dedicati ai professionisti della manutenzione e
della riparazione. E un'alleanza naturale, fondata su passione, competenza e

responsabilita”, dichiara Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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Fervi amplia la gamma elettroutensili: tre nuovi modelli a
batteria per officina e cantiere

Fervi rafforza la propria offerta nel segmento degli elettroutensili a batteria con I'introduzione di tre
nuove referenze pensate per ampliare le possibilita operative sia in ambito professionale sia nel fai-
da-te evoluto. L’ azienda di Vignola prosegue cosi nel percorso di sviluppo della gamma cordless,
puntando su soluzioni compatte, versatili e integrate in un unico sistema di alimentazione.

Tre nuovi utensili per ampliare le applicazioni Le novita riguardano un seghetto dritto, una chiave a
impulsi e un soffiatore-aspiratore, strumenti progettati per coprire esigenze differenti ma accomunati
dall’'utilizzo di un’unica piattaforma a batteria.

L'obiettivo e offrire all’utilizzatore maggiore flessibilita, riducendo al contempo i costi e la complessita
gestionale legata agli accumulatori.

Il nuovo seghetto dritto a batteria 20V (art. FB20GS3AB-K) € pensato per lavorazioni di taglio rapide
e precise su diversi materiali. Il modello offre una corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto
fino a 2.800 min™, con una capacita di taglio che raggiunge i 115 mm nel legno e i 60 mm su acciaio.
Tra gli elementi distintivi spiccano I'ergonomia e il manico ruotabile, che facilitano I'utilizzo anche in
condizioni operative piu complesse.

Prestazioni e potenza per la manutenzione La chiave a impulsi (art. FB20IW6AB-K) si posiziona
come soluzione ad alte prestazioni per operazioni di serraggio e svitamento impegnative. || modello
sviluppa una coppia massima di 550 Nm ed € in grado di lavorare su dadi fino a M28.

La velocita a vuoto raggiunge i 2.700 min™, mentre la regolazione della coppia e la presenza di una
corona LED migliorano la precisione e la visibilita durante I'utilizzo in ambienti poco illuminati.

Funzionalita combinate per la pulizia Completa la gamma il soffiatore-aspiratore (art. FB20AM3AB-
K), progettato per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. Il prodotto integra due funzioni in un

unico utensile e garantisce una velocita a vuoto fino a 1.800 min™%, con un flusso d’aria pari a 2,56
ms/h.

Anche in questo caso, I'attenzione & posta su ergonomia e continuita operativa, grazie al manico
ruotabile e alla funzione lock-on. Il kit include il sacchetto per I'aspirazione.

Sistema a batteria condiviso e strategia di gamma Per tutti e tre i modelli la batteria & venduta
separatamente, in linea con la strategia di Fervi di adottare un sistema di alimentazione unico e
intercambiabile per I'intera gamma di elettroutensili. Una scelta che mira a ottimizzare I'utilizzo delle
batterie e a semplificare la gestione per l'utilizzatore finale.

Le nuove referenze si inseriscono in un’offerta gia articolata, che comprende sia la linea a batteria —
con trapani avvitatori, tassellatori, smerigliatrici e altri utensili — sia la linea a filo, che copre un ampio
spettro di applicazioni.
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Con guesto ampliamento, I'azienda consolida il proprio posizionamento proponendo soluzioni
complete e coerenti con le esigenze di officine, manutentori e operatori del fai-da-te evoluto
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Fervi consolida la partnership con Go Eleven nel Mondiale
Superbike 2026

Fervi conferma anche per il 2026 il proprio sostegno al team Go Eleven nel Campionato del Mondo
Superbike, proseguendo un percorso che avvicina il marchio emiliano al cuore delle competizioni: il
box, dove ogni dettaglio conta e ogni secondo fa la differenza. L'accordo prevede la fornitura di
attrezzature e soluzioni per I'allestimento dei box gara, a supporto del lavoro quotidiano di meccanici
e tecnici. Il brand Fervi € inoltre presente sulla moto e sui principali materiali di comunicazione e
logistica del team: pannelli del box, fondali interviste, abbigliamento e mezzi di trasporto dello staff.
Una collaborazione che rafforza la presenza di Fervi nel mondo racing e crea nuove sinergie tra due
realta accomunate da affidabilita, precisione e determinazione. P er la stagione 2026, Go Eleven
scende in pista con Lorenzo Baldassarri in sella alla Ducati Panigale V4 R, confermando un progetto
tecnico orientato alla crescita e alla competitivita ai massimi livelli della categoria. Il Mondiale 2026
ha preso il via nel weekend del 20-22 febbraio a Phillip Island (Australia) e fara tappa in Italia in due
appuntamenti chiave: Misano (12-14 giugno) e Cremona (25-27 settembre), momenti centrali per
pubblico e addetti ai lavori, oltre che occasioni strategiche di visibilita per partner e sponsor.
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Aziende, Alberto Casati nominato vicepresidente
del modenese Fervi Group
POt sestopotere.com/aziende-alberto-casati-nominato-vicepresidente-del-modenese-fervi-group

29 aprile 2026

(Sesto Potere) — Vignola (MO), 29 aprile 2026 — Il Consiglio di Amministrazione
di FERVI Group, azienda attiva nella fornitura di macchine, utensili e
attrezzature professionali, ha nominato Alberto Casati (nella foto)

nuovo Vicepresidente del Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico

di Brand Ambassador per il settore MRO — Maintenance, Repair & Operations.

Un passaggio importante nel percorso di crescita e posizionamento del Gruppo
per rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale per
I'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere
indipendente e la sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia
consolidata della visione aziendale, delle dinamiche interne e delle potenzialita
di sviluppo del Gruppo. Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale
Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo piano in importanti realta
internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e Stanley
Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo
di Vice President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa.
Un’esperienza che gli ha permesso di maturare una profonda conoscenza dei
mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie commerciali e dello sviluppo
internazionale.
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Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento
dell'identita di FERVI Group, rafforzandone la reputazione presso clienti,
partner, stakeholder e operatori del settore MRO. Il suo ruolo di Brand
Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare
I'evoluzione del mercato.

“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande
valore strategico”, dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “La sua
esperienza internazionale, la profonda conoscenza dei mercati professionali e la
capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno fondamentali per
accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro
ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e
partner”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati,
Vicepresidente di FERVI Group. — Non é piu soltanto fornitura di prodotti e
soluzioni, ma un ecosistema di competenze, servizio, innovazione e continuita
operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i processi,
anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43
anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI
Group un punto di riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando
la forza del brand, sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai da te piu
esigente”.
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Mondiale Superbike 2026, si consolida la partnership tecnica
Fervi & Go Eleven

Prosegue la collaborazione nel mondiale di Superbike: attrezzature nel box, visibilita in pista e una
stagione che unisce prestazioni e precisione. Fervi conferma anche per il 2026 il proprio sostegno al
team Go Eleven nel Campionato del Mondo di Superbike (le moto da corsa rielaborate dalla
produzione di serie venduta al pubblico), proseguendo un percorso che avvicina il marchio emiliano
al cuore delle competizioni: il box, dove ogni dettaglio conta e ogni secondo fa la differenza.

Termini dell’accordo L'accordo di partnership prevede la fornitura di attrezzature e soluzioni per
l'allestimento dei box gara, a supporto del lavoro quotidiano di meccanici e tecnici.

Il brand Fervi € inoltre presente sulla moto e sui principali materiali di comunicazione e logistica del
team: pannelli del box, fondali interviste, abbigliamento e mezzi di trasporto dello staff.

Una collaborazione che rafforza la presenza di Fervi nel mondo racing e crea nuove sinergie tra due
realta accomunate da affidabilita, precisione e determinazione.

La stagione 2026 Per la stagione 2026, Go Eleven scende in pista con Lorenzo Baldassarri ( nella
foto in alto ) in sella alla Ducati Panigale V4 R, confermando un progetto tecnico orientato alla
crescita e alla competitivita ai massimi livelli della categoria.

Il Mondiale 2026 ha preso il via nel weekend del 20-22 febbraio a Phillip Island (Australia) e fa tappa
in Italia in 2 appuntamenti chiave: Misano (12-14 giugno) e

Cremona (25-27 settembre), momenti centrali per pubblico e addetti ai lavori, oltre che occasioni
strategiche di visibilita per partner e sponsor.
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Un’officina al secondo «ll box di una Superbike & un’officina che vive al secondo — ha dichiarato
Ermanno Lucci, direttore Sales & Marketing di Fervi— dove affidabilita e precisione non sono
concetti astratti, ma risultati misurabili. Offrire il supporto tecnico a Go Eleven significa mettere la
nostra strumentazione in un contesto estremo, dove tutto viene portato al limite. E un’opportunita
che ci arricchisce: da un lato sosteniamo il lavoro di un team di alto profilo, dall’altro raccogliamo
stimoli concreti per continuare a migliorare soluzioni e standard dedicati ai professionisti della
manutenzione e della riparazione. E un’alleanza naturale, fondata su passione, competenza e

responsabilitax».
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Tre nuovi elettroutensili targati Fervi

ELETTROUTENSILI

LA GAMMA 51 ESPANDE!

Nuowe soluzioni nella gamma Eletiroutensili
per affrontare ogni lovaro con pil efficienza,

CFERVI

Seghetto dritto, chiave a impulsi e soffiatore-aspiratore: tre soluzioni a batteria per prestazioni
elevate e massima versatilita. Fervi amplia la propria offerta nel settore degli elettroutensili
introducendo tre nuove soluzioni a batteria , progettate per rispondere alle esigenze di professionisti
e appassionati evoluti della manutenzione e del fai da te. Le nuove referenze — seghetto dritto chiave
a impulsi e soffiatore-aspiratore — si distinguono per compattezza, funzionalita e versatilita,
consentendo di affrontare lavorazioni differenti anche in mobilita, con un unico sistema a batteria
intercambiabile.

Il Seghetto Dritto (art. FB20GS3AB-K) é stato sviluppato per garantire tagli rapidi e precisi su diversi
materiali , con una capacita di taglio fino a 5 mm su profilati e 60 mm su tubi in acciaio e fino a 115
mm nel legno, rendendolo adatto a numerose applicazioni. Alimentato da batteria 20V, offre una
corsa della lama di 26 mm e una velocita a vuoto da 0 a 2.800 min™, mentre il manico ruotabile
assicura ergonomia e controllo anche nelle situazioni operative piu complesse.

Per le operazioni di serraggio e svitamento piu impegnative la Chiave a Impulsi (art. FB20IW6AB-K)
rappresenta una soluzione potente e affidabile. Con una coppia massima di 550 Nm e una velocita a
vuoto fino a 2.700 min™%, consente di intervenire efficacemente su dadi fino a M28. La coppia
regolabile e la corona LED integrata garantiscono precisione e visibilita ottimale, rendendola ideale
per officine e attivita di manutenzione.

Completa la gamma il Soffiatore-Aspiratore (art. FB20AM3AB-K), utensile che integra due funzioni in
un unico dispositivo compatto . Con un flusso d'aria di 2,56 m3h e una velocita a vuoto fino a 1.800
min, e ideale per la pulizia di superfici e ambienti di lavoro. La funzione lock-on e il manico ruotabile
garantiscono comfort di utilizzo e continuita operativa (il sacchetto e incluso nel kit).

Per tutti i modelli, la batteria , venduta separatamente, e intercambiabile e compatibile con tutti gli
elettroutensili della piattaforma 20V Fervi — F20VRange — una scelta che ottimizza l'investimento e

O N Cl us '| ve Tutti i diritti riservati https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

P.66



ferrutensil.com

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: Heavy Industry and Engineering/Constru
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 5400.14
AVE: €1.49 AUTORE: Luca Casolaro (ﬁf
REACH: 177 URL: www.ferrutensil.com e
> 29 aprile 2026 alle ore 8:40 > Versione Online

semplifica la gestione delle batterie.

Con questo ampliamento, Fervi rafforza una gamma gia completa, che comprende numerosi
elettroutensili a batteria e a filo, confermando I'impegno nello sviluppo di soluzioni affidabili,
performanti e in linea con le esigenze del mercato.
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FERVI consolida la partnership tecnica con Go Eleven nel
Mondiale Superbike 2026

Prosegue anche nel 2026 la collaborazione tra FERVI e il team Go Eleven nel campionato mondiale
di Superbike: attrezzature nel box, visibilita in pista e una stagione che unisce performance e
precisione. FERVI conferma anche per il 2026 il proprio sostegno al team Go Eleven nel Campionato
del Mondo Superbike, proseguendo un percorso che avvicina il marchio emiliano al cuore delle
competizioni: il box, dove ogni dettaglio conta e ogni secondo fa la differenza.

L'accordo prevede la fornitura di attrezzature e soluzioni per I'allestimento dei box gara, a supporto
del lavoro quotidiano di meccanici e tecnici. Il brand FERVI e inoltre presente sulla moto e sui
principali materiali di comunicazione e logistica del team: pannelli del box, fondali interviste,
abbigliamento e mezzi di trasporto dello staff. Una collaborazione che rafforza la presenza di FERVI
nel mondo racing e crea nuove sinergie tra due realta accomunate da affidabilita, precisione e
determinazione.

Per la stagione 2026, Go Eleven scende in pista con Lorenzo Baldassarri in sella alla Ducati
Panigale V4 R, confermando un progetto tecnico orientato alla crescita e alla competitivita ai
massimi livelli della categoria.

Il Mondiale 2026 ha preso il via nel weekend del 20-22 febbraio a Phillip Island (Australia) e fara
tappa in Italia in due appuntamenti chiave: Misano (12-14 giugno) e Cremona (25-27 settembre),
momenti centrali per pubblico e addetti ai lavori, oltre che occasioni strategiche di visibilita per
partner e sponsor.

“II box di una Superbike & un'officina che vive al secondo: qui affidabilita e precisione non sono
concetti astratti, ma risultati misurabili. Offrire il supporto tecnico a Go Eleven significa mettere la
nostra strumentazione in un contesto estremo, dove tutto viene portato al limite. E un'opportunita che
ci arricchisce: da un lato sosteniamo il lavoro di un team di alto profilo, dall'altro raccogliamo stimoli
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concreti per continuare a migliorare soluzioni e standard dedicati ai professionisti della
manutenzione e della riparazione. E un'alleanza naturale, fondata su passione, competenza e
responsabilita ”, dichiara Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI

Onc l U S'i Ve Tutti i diritti riservati

P.69


https://www.ferrutensil.com/fervi-consolida-la-partnership-tecnica-con-go-eleven-nel-mondiale-superbike-2026/
https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

imille.com

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: News and Media
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 19265.36
AVE: €9.18 AUTORE:

REACH: 633 URL: www.imille.com

> 29 aprile 2026 alle ore 9:57

FERVI Group affida ad Alberto Casati il ruolo di Vicepresidente
e Brand Ambassador MRO

Il rafforzamento della leadership e del posizionamento strategico di FERVI Group passa attraverso la
nomina di Alberto Casati a Vicepresidente e Brand Ambassador per il settore MRO (Maintenance,
Repair & Operations) . La decisione del Consiglio di Amministrazione si inserisce in un percorso di
crescita volto a consolidare la presenza del Gruppo in un comparto sempre piu centrale per
I'efficienza e la competitivita delle imprese.

“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno
fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner”.

Un ruolo strategico per la crescita del Gruppo

Nel nuovo incarico, Alberto Casati avra la responsabilita di rafforzare l'identita e la reputazione di
FERVI Group , agendo come punto di riferimento nei rapporti con clienti, partner e stakeholder. Il
ruolo di Brand Ambassador sara cruciale per valorizzare i principi chiave del Gruppo, tra cui
innovazione affidabilita competenza e vicinanza al cliente.

Questa nomina rappresenta un passo strategico per sostenere lo sviluppo del Gruppo nel settore
MRO , che sta evolvendo verso un modello sempre piu integrato, basato su servizi, competenze e
continuita operativa.

Continuita e conoscenza interna

La scelta di Alberto Casati si fonda su una conoscenza gia consolidata della realta aziendale: da
oltre due anni ricopriva infatti il ruolo di Consigliere Indipendente all'interno del Consiglio di

Onclusive Tutti i diritti riservati https-//onclusive com/en-gh/talk-to-iisd

P.70


https://www.imille.com/2026/04/29/fervi-group-affida-ad-alberto-casati-il-ruolo-di-vicepresidente-e-brand-ambassador-mro/
https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

imille.com

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: News and Media
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 19265.36
AVE: €9.18 AUTORE:

REACH: 633 URL: www.imille.com

> 29 aprile 2026 alle ore 9:57

Amministrazione di FERVI Group . Questo percorso interno garantisce continuita nella visione
strategica e una piena comprensione delle dinamiche di sviluppo del Gruppo.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati — Non € piu soltanto
fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze, servizio, innovazione e continuita
operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i processi, anticipare i bisogni e
generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di lavoro con ruoli manageriali nel
settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole per questo
cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai
da te piu esigente”.

Il profilo di Alberto Casati

Con una carriera di oltre quattro decenni, Alberto Casati vanta una solida esperienza internazionale
nei mercati industriali, commerciali e professionali. Ha trascorso 36 anni in Black&Decker e Stanley
Black&Decker , dove ha ricoperto ruoli manageriali di crescente responsabilita fino a diventare Vice
President SEMEA (Southern Europe, Middle East & Africa)

Questa esperienza gli ha permesso di sviluppare competenze approfondite nei mercati B2B , nella
gestione delle reti distributive e nelle strategie di espansione internazionale, elementi fondamentali
per supportare la crescita di FERVI Group

Le sfide nel settore MRO

Nel suo nuovo ruolo, Alberto Casati sara chiamato a interpretare le trasformazioni del settore MRO ,
sempre piu orientato verso un ecosistema integrato di prodotti, servizi e soluzioni. Le imprese
richiedono partner capaci di anticipare le esigenze, ottimizzare i processi e generare valore nel lungo
periodo.

L'obiettivo sara quindi quello di posizionare FERVI Group come punto di riferimento autorevole, sia
nel mercato professionale sia nel segmento del fai-da-te evoluto , valorizzando la forza del brand e
la qualita dell'offerta.

Il ruolo di FERVI Group nel mercato

FERVI Group rappresenta una realta di riferimento nella fornitura di macchine utensili e attrezzature
professionali , con una presenza capillare attraverso una rete di oltre 4.500 punti vendita. Il Gruppo
opera sia nel settore MRO sia nel mercato DIY (Do It Yourself) , offrendo soluzioni per officine,
cantieri e appassionati.

Dal 2022, il Gruppo ha ampliato la propria struttura includendo diverse realta internazionali,
rafforzando la propria capacita di offrire un portafoglio completo di soluzioni e consolidando la
presenza sui mercati globali.

La nomina di Alberto Casati si inserisce in una fase di evoluzione per FERVI Group , che punta a
rafforzare il proprio posizionamento competitivo e a cogliere le opportunita offerte da un settore in
trasformazione.
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ALBERTO CASATI NOMINATO VICEPRESIDENTE DI FERVI
GROUP

L'ex dirigente di Stanley Black & Decker assume anche il ruolo di Brand Ambassador per rafforzare
la presenza nei mercati industriali e professionali. Alberto Casati € stato nominato Vicepresidente di
FERVI Group, assumendo contestualmente il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore
MRO (Maintenance, Repair & Operations). La nomina rappresenta un passo chiave nella strategia di
crescita del Gruppo, sempre piu focalizzato sul rafforzamento della propria presenza nel mercato
della manutenzione industriale e delle soluzioni operative per le imprese.

Esperienza internazionale e competenze nel settore industriale Gia Consigliere indipendente nel
CdA da oltre due anni, Casati porta in FERVI Group una consolidata esperienza nei mercati B2B,
commerciali e professionali. Lombardo, classe 1960, ha maturato oltre 40 anni di carriera nel settore
industriale, di cui 36 anni in Black & Decker e Stanley Black & Decker. Nel corso della sua carriera
ha ricoperto incarichi di crescente responsabilita fino al ruolo di Vice President SEMEA (Southern
Europe, Middle East & Africa), sviluppando competenze in strategie commerciali, reti distributive e
sviluppo internazionale.

Obiettivi: rafforzare il posizionamento nel mercato MRO Nel nuovo incarico, Casati contribuira al
consolidamento dell’identita e della reputazione di FERVI Group presso clienti, partner e stakeholder,
con un focus specifico sul settore MRO, sempre piu centrale per efficienza operativa e competitivita
aziendale. Il ruolo di Brand Ambassador sara orientato a valorizzare i principali asset del Gruppo:
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di anticipare le evoluzioni del mercato.

“ La nomina di Alberto Casati rappresenta una scelta strategica di grande valore ”, ha dichiarato
Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “ La sua esperienza internazionale e la conoscenza dei
mercati professionali saranno determinanti per sostenere una nuova fase di sviluppo e rafforzare il
nostro ruolo nel mondo MRO ”.

“ |l settore MRO sta vivendo una trasformazione decisiva ”, ha commentato Alberto Casati. “ Non si
tratta pit solo di fornire prodotti, ma di offrire un ecosistema di servizi, competenze e innovazione. Le
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aziende cercano partner in grado di generare valore nel tempo. Il mio obiettivo sara contribuire a
rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole, sia per il mondo industriale sia per il
segmento del fai da te evoluto .

In occasione di SiFerr 2026, Alberto Casati sara insignito del prestigioso Premio alla Carriera,
riconoscimento che valorizza il suo contributo allo sviluppo del mercato e della distribuzione a livello
internazionale.
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Alberto Casati nhominato Vicepresidente di FERVI Group

L'ex dirigente di Stanley Black & Decker assume anche il ruolo di Brand Ambassador per rafforzare
la presenza nei mercati industriali e professionali. Alberto Casati € stato nominato Vicepresidente di
FERVI Group, assumendo contestualmente il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore
MRO (Maintenance, Repair & Operations). La nomina rappresenta un passo chiave nella strategia di
crescita del Gruppo, sempre piu focalizzato sul rafforzamento della propria presenza nel mercato
della manutenzione industriale e delle soluzioni operative per le imprese.

Esperienza internazionale e competenze nel settore industriale Gia Consigliere indipendente nel
CdA da oltre due anni, Casati porta in FERVI Group una consolidata esperienza nei mercati B2B,
commerciali e professionali. Lombardo, classe 1960, ha maturato oltre 40 anni di carriera nel settore
industriale, di cui 36 anni in Black & Decker e Stanley Black & Decker. Nel corso della sua carriera
ha ricoperto incarichi di crescente responsabilita fino al ruolo di Vice President SEMEA (Southern
Europe, Middle East & Africa), sviluppando competenze in strategie commerciali, reti distributive e
sviluppo internazionale.

Obiettivi: rafforzare il posizionamento nel mercato MRO Nel nuovo incarico, Casati contribuira al
consolidamento dell'identita e della reputazione di FERVI Group presso clienti, partner e stakeholder,
con un focus specifico sul settore MRO, sempre piu centrale per efficienza operativa e competitivita
aziendale. Il ruolo di Brand Ambassador sara orientato a valorizzare i principali asset del Gruppo:
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di anticipare le evoluzioni del mercato.

“ La nomina di Alberto Casati rappresenta una scelta strategica di grande valore ”, ha dichiarato
Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “ La sua esperienza internazionale e la conoscenza dei
mercati professionali saranno determinanti per sostenere una nuova fase di sviluppo e rafforzare il
nostro ruolo nel mondo MRO ".

“ Il settore MRO sta vivendo una trasformazione decisiva ”, ha commentato Alberto Casati. “ Non si
tratta piu solo di fornire prodotti, ma di offrire un ecosistema di servizi, competenze e innovazione. Le
aziende cercano partner in grado di generare valore nel tempo. Il mio obiettivo sara contribuire a
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rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole, sia per il mondo industriale sia per il
segmento del fai da te evoluto .

In occasione di SiFerr 2026, Alberto Casati sara insignito del prestigioso Premio alla Carriera,
riconoscimento che valorizza il suo contributo allo sviluppo del mercato e della distribuzione a livello

internazionale.

Onclusive Tutti i diritti riservati https://anclusive com/en-gh/talk-ta-us)

P.75


http://www.iferronline.com/it/news.asp?id=5475
https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

bricomagazine.com

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: Heavy Industry and Engineering/Constru
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 23316.97
AVE: €6.90 AUTORE: Massimo Casolaro

REACH: 767 URL: www.bricomagazine.com

> 29 aprile 2026 alle ore 10:16

Alberto Casati huovo vicepresidente di Fervi

Gia consigliere indipendente di Fervi da oltre due anni, Alberto Casati & stato nominato
vicepresidente e brand ambassador MRO: guidera il rafforzamento strategico del Gruppo nei mercati
professionali. Nuovo assetto ai vertici di Fervi Group , che accelera il proprio percorso di crescita e
rafforzamento nel comparto MRO (Maintenance, Repair & Operations). Il Consiglio di
Amministrazione ha nominato Alberto Casati nuovo vicepresidente del Gruppo , affidandogli anche il
ruolo strategico di Brand Ambassador . Nel nuovo incarico, Casati sara chiamato a contribuire al
rafforzamento dell'identita e del posizionamento di Fervi Group, valorizzandone la reputazione
presso clienti, partner, stakeholder e operatori del mercato MRO. Il ruolo di Brand Ambassador sara
focalizzato sulla promozione dei valori chiave dell'azienda: competenza, affidabilita, innovazione,
vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione della domanda professionale.

Casati fa parte del Consiglio di Amministrazione da oltre due anni come consigliere indipendente .
Un'esperienza che gli ha consentito di maturare una conoscenza approfondita della visione
industriale del Gruppo, delle sue dinamiche interne e delle prospettive di sviluppo. Nato nel 1960 e
originario della Lombardia, Casati vanta una lunga carriera manageriale internazionale. Per 36 anni
ha operato in Black&Decker e successivamente in Stanley Black & Decker, ricoprendo incarichi di
crescente responsabilita fino alla posizione di Vice President SEMEA (Southern Europe, Middle East
& Africa). Un percorso che gli ha permesso di sviluppare competenze consolidate nei mercati B2B
nella gestione delle reti distributive, nelle strategie commerciali e nei processi di
internazionalizzazione.

dichiara Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group . “La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno

fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner”.
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“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di Fervi
Group . — Non € piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere Fervi Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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Alberto Casati huovo vicepresidente di Fervi

Gia consigliere indipendente di Fervi da oltre due anni, Alberto Casati & stato nominato
vicepresidente e brand ambassador MRO: guidera il rafforzamento strategico del Gruppo nei mercati
professionali. Nuovo assetto ai vertici di Fervi Group , che accelera il proprio percorso di crescita e
rafforzamento nel comparto MRO (Maintenance, Repair & Operations). Il Consiglio di
Amministrazione ha nominato Alberto Casati nuovo vicepresidente del Gruppo , affidandogli anche il
ruolo strategico di Brand Ambassador . Nel nuovo incarico, Casati sara chiamato a contribuire al
rafforzamento dell'identita e del posizionamento di Fervi Group, valorizzandone la reputazione
presso clienti, partner, stakeholder e operatori del mercato MRO. Il ruolo di Brand Ambassador sara
focalizzato sulla promozione dei valori chiave dell'azienda: competenza, affidabilita, innovazione,
vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione della domanda professionale.

Casati fa parte del Consiglio di Amministrazione da oltre due anni come consigliere indipendente .
Un'esperienza che gli ha consentito di maturare una conoscenza approfondita della visione
industriale del Gruppo, delle sue dinamiche interne e delle prospettive di sviluppo. Nato nel 1960 e
originario della Lombardia, Casati vanta una lunga carriera manageriale internazionale. Per 36 anni
ha operato in Black&Decker e successivamente in Stanley Black & Decker, ricoprendo incarichi di
crescente responsabilita fino alla posizione di Vice President SEMEA (Southern Europe, Middle East
& Africa). Un percorso che gli ha permesso di sviluppare competenze consolidate nei mercati B2B
nella gestione delle reti distributive, nelle strategie commerciali e nei processi di
internazionalizzazione.

dichiara Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group . “La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno

fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner”.
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“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di Fervi
Group . — Non € piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere Fervi Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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Alberto Casati nominato Vicepresidente di FERVI Group e
Brand Ambassador per il settore MRO

Alberto Casati

Vicepresidente
FERVI Group
»

Vignola (MO) — Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo
Vicepresidente del Gruppo , affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore
MRO - Maintenance, Repair & Operations : un passaggio importante nel percorso di crescita e
posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale
per I'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa . Un'esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.
Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del mercato.

“ La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico ”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group . “ La sua esperienza internazionale, la
profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore
saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il
nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner .
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“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group — Non e piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia comparto del fai da te piu esigente”.
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Alberto Casati nhominato Vicepresidente di FERVI Group e
Brand Ambassador per il settore MRO

Gia Consigliere indipendente da oltre due anni, Casati portera al Gruppo la sua esperienza
internazionale nei mercati industriali, commerciali e professionali.

Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Groupha nominato Alberto Casati nuovo Vicepresidente del
Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore MRO —
Maintenance, Repair & Operations: un passaggio importante nel percorso di crescita e
posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale
per l'efficienza, la continuitad operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa. Un'esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.
Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del mercato.

“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno
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fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group. — Non e piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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Alberto Casati nhominato vicepresidente di FERVI Group e
Brand Ambassador settore MRO

Gia Consigliere indipendente da oltre due anni, Casati portera al Gruppo modenese la sua
esperienza internazionale nei mercati industriali, commerciali e professionali Il Consiglio di
Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo Vicepresidente del Gruppo,
affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore MRO — Maintenance, Repair
& Operations: un passaggio importante nel percorso di crescita e posizionamento del Gruppo per
rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale per l'efficienza, la continuita
operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa. Un'esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group , rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore
MRO. Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo:
competenza, affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del
mercato.
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“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico; la
sua esperienza internazionale, la profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di
leggere le trasformazioni del settore saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una
nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu
gualificata con clienti e partner”, dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva; non € piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni,
ma un ecosistema di competenze, servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono
partner capaci di comprendere i processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio
nuovo obiettivo, dopo 43 anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere
FERVI Group un punto di riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del
brand, sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”, sottolinea Alberto
Casati, Vicepresidente di FERVI Group.
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FERVI Group: Alberto Casati nominato Vicepresidente del
Gruppo e Brand Ambassador per il settore MRO

Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo
Vicepresidente del Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il
settore MRO -Maintenance, Repair & Operations: un passaggio importante nel percorso di
crescita e posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto
sempre piu centrale per I'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.
Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente
e la sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione
aziendale, delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di
primo piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in

Black&Decker e Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a
ricoprire il ruolo di Vice President SEMEA - Southern Europe, Middle East & Africa

. Un’esperienza che gli ha permesso di maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B,
delle reti distributive, delle strategie commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell’identita di
FERVI Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori
del settore MRO.
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Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo:
competenza, affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare
I’evoluzione del mercato.

“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore
strategico ”, dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “ La sua esperienza
internazionale, la profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le
trasformazioni del settore saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova
fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu
qualificata con clienti e partner".

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di
FERVI Group. - Non ¢ piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di
competenze, servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner
capaci di comprendere i processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio
nuovo obiettivo, dopo 43 anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a
rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole per questo cambiamento,
valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai da te

piu esigente”.
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FERVI Group nomina Alberto Casati Vicepresidente e Brand
Ambassador per il comparto MRO

Il CdA della societa ha conferito il nuovo incarico di vertice al manager, con l'obiettivo di potenziare la
leadership nel settore della manutenzione e delle forniture industriali. Attraverso questa scelta
strategica, il Gruppo punta a consolidare la propria immagine di marca e l'autorevolezza presso gli
stakeholder, sfruttando una solida competenza internazionale. || Consiglio di Amministrazione di
FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo Vicepresidente del Gruppo , affidandogli anche il
ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore MRO — Maintenance, Repair & Operations : un
passaggio importante nel percorso di crescita e posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria
presenza in un comparto sempre piu centrale per l'efficienza, la continuita operativa e la
competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa . Un'esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group , rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore
MRO. Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo.

“ La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico ”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group . “ La sua esperienza internazionale, la
profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore
saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il
nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner ”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group - Non e piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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Alberto Casati nhominato Vicepresidente di Fervi Group e
Brand Ambassador per il settore MRO

Gia Consigliere indipendente da oltre due anni, Casati portera al Gruppo la sua esperienza internazionale nei
mercati industriali, commerciali e professionali. Il Consiglio di Amministrazione di Fervi Group ha nominato Alberto
Casati nuovo Vicepresidente del Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore
MRO - Maintenance, Repair & Operations:

Un passaggio importante nel percorso di crescita e posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in
un comparto sempre piu centrale per I'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Esperienze ai piu alti livelli Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere
indipendente e la sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo piano in importanti
realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e Stanley Black&Decker con incarichi
manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice President SEMEA — Southern Europe, Middle East &
Africa.

Un’esperienza che gli ha permesso di maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive,
delle strategie commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di Fervi Group,
rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.

Brand Ambassador di alto profilo 1l suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del
Gruppo: competenza, affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I’ evoluzione del
mercato.

“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico —ha dichiarato
Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group — La sua esperienza internazionale, la profonda conoscenza dei mercati
professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo
in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con
clienti e partner”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva — ha sottolineato Alberto Casati, Vicepresidente di Fervi Group. —
Non é piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze, servizio, innovazione e
continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i processi, anticipare i bisogni e generare
valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a
rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand,
sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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FERVI consolida la partnership tecnica con Go Eleven nel
Mondiale Superbike 2026

Prosegue anche nel 2026 la collaborazione tra FERVI e il team Go Eleven nel campionato mondiale
di Superbike: attrezzature nel box, visibilita in pista e una stagione che unisce performance e
precisione FERVI conferma anche per il 2026 il proprio sostegno al team Go Eleven nel Campionato
del Mondo Superbike, proseguendo un percorso che avvicina il marchio emiliano al cuore delle
competizioni: il box, dove ogni dettaglio conta e ogni secondo fa la differenza.

L'accordo prevede la fornitura di attrezzature e soluzioni per l'allestimento dei box gara, a supporto
del lavoro quotidiano di meccanici e tecnici. Il brand FERVI € inoltre presente sulla moto e sui
principali materiali di comunicazione e logistica del team: pannelli del box, fondali interviste,
abbigliamento e mezzi di trasporto dello staff. Una collaborazione che rafforza la presenza di FERVI
nel mondo racing e crea nuove sinergie tra due realta accomunate da affidabilita, precisione e
determinazione. Per la stagione 2026, Go Eleven scende in pista con Lorenzo Baldassarri in sella
alla Ducati Panigale V4 R, confermando un progetto tecnico orientato alla crescita e alla
competitivita ai massimi livelli della categoria.

Il Mondiale 2026 ha preso il via nel weekend del 20-22 febbraio a Phillip Island (Australia) e fara
tappa in Italia in due appuntamenti chiave: Misano (12-14 giugno) e Cremona (25-27 settembre),
momenti centrali per pubblico e addetti ai lavori, oltre che occasioni strategiche di visibilita per
partner e sponsor.

“Il box di una Superbike e un’officina che vive al secondo: qui affidabilita e precisione non sono
concetti astratti, ma risultati misurabili. Offrire il supporto tecnico a Go Eleven significa mettere la
nostra strumentazione in un contesto estremo, dove tutto viene portato al limite. E un’opportunita
che ci arricchisce: da un lato sosteniamo il lavoro di un team di alto profilo, dall’altro raccogliamo
stimoli concreti per continuare a migliorare soluzioni e standard dedicati ai professionisti della
manutenzione e della riparazione. E un’alleanza naturale, fondata su passione, competenza e
responsabilita”, dichiara Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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FERVI Group sceglie Alberto Casati come nuovo
Vicepresidente del Gruppo e Brand Ambassador per il settore
MRO

Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo Vicepresidente del
Gruppo , affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore MRO —
Maintenance, Repair & Operations : un passaggio importante nel percorso di crescita e
posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale
per l'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa . Un'esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.
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Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del mercato.

“ La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico ”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group . “ La sua esperienza internazionale, la
profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore
saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il
nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner ”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group — Non é piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.

Onclusive Tutti i diritti riservati https-//onclusive com/en-gh/talk-to-iisd

P.92


https://www.ilgiornaledelmeccanico.it/news/fervi-group-sceglie-alberto-casati-come-nuovo-vicepresidente-del-gruppo-e-brand-ambassador-per-il-settore-mro/
https://onclusive.com/en-gb/talk-to-us/

gazzettadimodena.it

PAESE: ITA CATEGORIA DEL SITO WEB: Sports/Climbing
TIPOLOGIA: Web VISITE MENSILI: 1874991.25
AVE: €715.45 AUTORE: D
REACH: 61677 URL: www.gazzettadimodena.it o
> 29 aprile 2026 alle ore 16:14 b Versione Onlind

Undici modenesi ricevono la Stella la merito del lavoro: ecco
chi sono

MODENA. Come ogni anno, il 1° maggio verranno consegnate le Stelle al merito del lavoro per
'anno 2026. Circa 1.000 i lavoratori selezionati a livello nazionale, che assumono il titolo di “Maestro
del lavoro”. Sono undici i neo-maestri della provincia di Modena che riceveranno questo prestigioso
riconoscimento a Bologna, presso il Salone del Podesta di Palazzo Re Enzo in Piazza Nettuno,
insieme ad altri 77 insigniti provenienti da tutta 'Emilia Romagna. Una seconda cerimonia si terra il
16 maggio a Modena, presso l'auditorium di Confindustria Emilia, con la consegna del brevetto di
nomina da parte del prefetto Fabrizia Triolo. Ecco chi sono gli undici nuovi maestri del lavoro di
Modena:

Maria Rita Aureli di Vignola, impiegata della Fervi S.p.A. di Vignola con 40 anni di servizio Fabio
Balugani di Cavezzo, quadro della Eurosets S.r.l. di Medolla con 32 anni di attivita Lorenzo Baraldi di
Modena, quadro della CNH Industrial S.p.A. di Modena con 37 anni di servizio Gian Luca Bergamo
di Cavezzo, quadro della Gambro Dasco S.p.A. di Medolla con 41 anni di carriera Gian Luca
Bernardi di Pievepelago, quadro della Beghelli S.p.A. di Valsamoggia, che vanta 38 anni di
esperienza professionale Roberto Bondi di Sassuolo, impiegato della Maserati S.p.A. di Modena con
41 anni di servizio Sandra Cocchi di Modena, impiegata della Caffé Molinari S.p.A. di Modena con
40 anni di attivita Enrico Messori di Modena, dirigente della Societa Cooperativa Bilanciai di
Campogalliano con 32 anni di servizio Roberto Orlandini di Finale Emilia, quadro di e-distribuzione
S.p.A. con 34 anni di carriera Pier Guglielmo Paglialunga di Modena, dirigente della Eurocap Petroli
S.p.A. di Modena con 40 anni di esperienza Claudia Zagni di Modena, quadro della CNA
Associazione Provinciale di Modena con 42 anni di servizio.

Ogni anno nuovi volti, donne e uomini che, su presentazione delle aziende presso cui operano e
dopo un’approfondita verifica svolta da apposite commissioni, ottengono I'ambito riconoscimento per
una intensa vita di lavoro. E questo, senza dubbio, I'aspetto piu rilevante: la Stella al merito del
lavoro, regolata prima da un Regio Decreto del 1923 e poi da una Legge dello Stato del 1954, viene
assegnata su segnalazione del datore di lavoro che rileva nei comportamenti di questi neo-maestri le
caratteristiche previste per il conferimento dell’onorificenza. Si tratta di donne e uomini che si sono
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particolarmente distinti per senso del dovere, serieta professionale, inventiva e genialita creativa,
capacita organizzative e doti dirigenziali, oltre che per la preziosa attitudine a trasmettere
conoscenze ed esperienze alle nuove generazioni. Ed € proprio il possesso di queste qualita e delle
competenze maturate nel corso degli anni che alimenta I'impegno dei maestri del lavoro associati
alla Federazione nazionale in attivita di volontariato nelle scuole primarie e secondarie, attraverso
iniziative di testimonianza formativa rivolte agli studenti.

Nella provincia di Modena, il Consolato modenese, guidato dal maestro del lavoro Maurizio Morgillo,
conta oltre 280 iscritti. Su tutto il territorio nazionale, invece, i maestri del lavoro sono circa 12.800. A
tutti i nuovi maestri vanno i piu vivi complimenti e 'augurio che questa meravigliosa Stella al merito
del lavoro continui a brillare, accompagnandoli nel loro percorso di vita.
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Alberto Casati € il nuovo Vicepresidente di Fervi Group e
Brand Ambassador per il settore MRO

Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto Casati nuovo Vicepresidente del
Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di Brand Ambassador per il settore MRO —
Maintenance, Repair & Operations: un passaggio importante nel percorso di crescita e
posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto sempre piu centrale
per I'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni) in Black&Decker e
Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il ruolo di Vice
President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa. Un’esperienza che gli ha permesso di
maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle strategie
commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.
Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del mercato.
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“La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. “La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno
fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner”.

“Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group. — Non é piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente”.
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Undicimodenesi domani riceveranno la Stella al merito perlaloro carriera |

Eccellenze Made in Modena:
ecco i nuovi maestri del lavoro

Sono mille i lavoratori ita-
liani che domani riceveran-
noiltitolo di “Maestrodella-
voro”. Unriconoscimento al-
la fedelta e alla dedizione
per le aziende in cui lavora-
no di cui verranno insigniti
anche 11 modenesi.

Come ogni anno perla Fe-
sta dei Lavoratori verranno
consegnate le Stelle al meri-
to del lavoro presso il salone
delpodestadipalazzo Re En-
zo in piazza Nettuno: insie-
me ai modenesi ci saranno
altri 77 lavoratori provenien-
ti da tutta I'Emilia-Roma-
gna.

A rappresentare il territo-
rioc modenese saranno Ma-
riaRita AurelidiVignola, im-
piegata della Fervi di Vigno-
la con 40 anni diservizio; Fa-
bio Balugani di Cavezzo,
quadro della Eurosets diMe-
dolla con 32 anni di attivita;
Lorenzo Baraldi di Modena,
quadro della Cnh Industrial
diModena con 37 anni diser-
vizio; Gian Luca Bergamo di
Cavezzo, quadro della Gam-
bro Dasco . di Medolla con
41 annidi carriera; e Gian Lu-
ca Bernardi di Pievepelago,
quadro della Beghelli di Val-
samoggia, che vanta 38 anni
di esperienza professionale.

Tra gli insigniti figurano
inoltre Roberto BondidiSas-
suolo, impiegato della Mase-
rati con 41 anni di servizio;
Sandra Coechi di Modena,

impiegata della Caffe Moli-
nari a con 40 anni di attivita;
Enrico Messori di Modena,
dirigente della Societa Coo-

perativaBilanciai di Campo-
galliano con 32 anni di servi-
zio; Roberto Orlandini di Fi-
nale Emilia, quadro di e-di-
stribuzione con 34 anni di
carriera; Pier Guglielmo Pa-
glialunga di Modena, diri-
gente della Eurocap Petroli
di Modena con 40 anni di
esperienza; e Claudia Zagni
di Modena, quadro della
Cna Modena con 42 anni di
servizio.

Unaseconda cerimonia si
terrail 16 maggio a Modena,
presso 'Auditorium di Con-
findustria Emilia: qui gli un-
dici neo-maestri riceveran-
no il brevetto di nomina dal
prefetto Fabrizia Triolo.

Ogni anno nuovi vold,
donne e uomini che, su pre-
sentazione delle aziende
presso cui operano e dopo
un'approfondita  verifica
svolta da apposite commis-
sioni, ottengono l'ambito ri-
conoscimento perunainten-
sa vita di lavoro. E questo,
senza dubbio, I'aspetto pit
rilevante: la stella al merito
dellavoro, regolata primada
un regio decreto del 1923 e
poi da una legge dello del
1954, viene assegnata su se-
gnalazione del datore di la-
vorocherilevaneicomporta-
menti di questi neo-maestri

le caratteristiche previste
perilconferimento dell'ono-
rificenza.

Sitratta di donne e uomini
che sisono particolarmente
distinti per senso del dovere,
serieta professionale, inven-
tiva e genialita creativa, ca-
pacita organizzativee doti di-
rigenziali, oltre che per la
preziosa attitudine a tra-
smettere conoscenze ed
esperienze alle nuove gene-
TaZ1011.

Ed € proprio il possesso di
questequalita edelle compe-
tenzematuratenel corsode-
gliannichealimental'impe-
gno deimaestri dellavoro as-
sociati alla federazione na-
zionale in attivita divolonta-
riato nelle scuole primarie e
secondarie, attraverso inizia-
tive di Testimonianza For-
mativarivolte aglistudenti.

Nella provincia di Mode-
na, il Consolato modenese,
guidato dal maestro dellavo-
ro Maurizio Morgillo, conta
oltre 280 iscritti. Su tutto il
territorio nazionale, invece,
imaestri del lavoro sono cir-
ca12.800. @

FIPRIDUNONE FSERVATA
Lacerimonia
Siterra domani
aBologna insieme
ad altri 77 lavoratori
datuttalaregione
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L'eccellenza del fare
Le Stelle al Merito
a undici nuovi Maestri

Il gruppo dei modenesi sara premiato domani mattina a Bologna
La cerimonia a Palazzo Re Enzo. «Riconoscimento a dedizione e passione»

Come ogni anno, il primo Mag-
gio verranno consegnate le Stel-
le al Merito del Lavoro per I'an-
no 2026. Circa mille i lavoratori
selezionati a livello nazionale,
che con questa insegna assumo-
no il titolo di Maestro del Lavo-
ro. Sono undici i neo-Maestri
della provincia di Modena che ri-
ceveranno questo prestigioso ri-
conoscimento a Bologna, pres-
so il Salone del Podesta di Palaz-
zo Re Enzo in Piazza Nettuno, as-
sieme ad altri 77 insigniti prove-
nienti da tutta la regione Emilia
Romagna. Una seconda cerimo-
nia si terra il 16 maggio a Mode-
na, presso |'Auditorium di Con-
findustria Emilia.

In questa circostanza gli undici
neo-Maestri riceveranno il ‘bre-
vetto’ di nomina dal prefetto di
Modena Fabrizia Triolo. Ognian-
no nuovi volti, donne & uomini
che, su presentazione delle
Aziende che vedono fra i loro
ranghi questi ammirevoli dipen-
denti e dopo una approfondita
verifica svolta da apposite Com-
missioni, ottengono 'ambito ri-
conoscimento per una intensa
vita di lavoro.

Questi | nuovi Maestri modene-
si: Maria Rita Aureli della Vigno-
la Fervi, Fabio Balugani di Cavez-
zo Eurosets, Lorenzo Baraldi di

Cnhindustrial, Gian Luca Berga-
mo di Gambro Dasco Medolla,
Gian Luca Bernardi di Beghelli,
Roberto Bondi di Maserati, San-
dra Cocchi di Caffé Malinari, En-
rico Messori di Soc. Coop. Bilan-
ciai Campogalliano, Roberto Or-
landini di E- distribuzione, Pier
Guglielmo Paglialunga di Euro-
cap Petroli Modena e Claudia Za-
gni di Cna.

Pier Guglielmo Paglialunga

Maria Rita Aureli
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Il CdA di FERVI Group
ha nominato Alberto
Casati (nella foto)
nuovo Vicepresidente
del Gruppo e Brand
Ambassador per

il settore MRO -
Maintenance, Repair
& Operations. Casati
avrd il compito di
consolidare I'identita
di FERVI Group,
rafforzandone la
reputazione presso
clienti, partner,
stakeholder e
operatori del settore
MRO. Il suo ruclo di
Brand Ambassador
sard orientato a
rappresentare i
valori di competenza,
affidabilita, vicinanza
al cliente, innovazione
e capacita di
interpretare
P'evoluzione del
mercato.
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Alberto Casati vicepresidente Fervi Group e brand
ambassador MRO

Consigliere indipendente da oltre 2 anni, Casati porta al Gruppo la sua esperienza
internazionale nei mercati industriali, commerciali e professionali. Il Consiglio di
Amministrazione di Fervi Group ha nominato Alberto Casati ( nella foto in alto ) nuovo
vicepresidente del Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di

Brand Ambassador per il settore MRO (Maintenance, Repair & Operations) : un passaggio
importante nel percorso di crescita e posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria
presenza in un comparto sempre piu centrale per I'efficienza, la continuita operativa e la
competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre 2 anni nel CdA di Fervi Group in qualita di Consigliere indipendente e
la sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione
aziendale, delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di
primo piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (di ben 36 anni)
in

Black&Decker e Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a
ricoprire il ruolo di vicepresidente SEMEA (Southern Europe, Middle East & Africa)

. Un’esperienza che gli ha permesso di maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B,
delle reti distributive, delle strategie commerciali e dello sviluppo internazionale.
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Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell’identita
di Fervi Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori
del settore MRO. Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori
del Gruppo: competenza, affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di
interpretare I’evoluzione del mercato.

«La nomina di Alberto Casati — ha dichiarato Roberto Tunioli, presidente di Fervi Group

— rappresenta per Fervi Group una scelta di grande valore strategico. La sua esperienza
internazionale, la profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le
trasformazioni del settore saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova
fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu
qualificata con clienti e partner»

Una fase decisiva

«ll settore MRO — ha affermato Casati — sta entrando in una fase decisiva. Non & piu
soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze, servizio,
innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43
anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere Fervi Group un
punto di riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand,
sia nel mondo delle imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente».
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Alberto Casati assume la vicepresidenza di FERVI Group e il
ruolo di brand ambassador per il settore MRO

La nomina di Casati rafforza la strategia di FERVI Group nel settore MRO, puntando su esperienza
internazionale e sviluppo di nuove relazioni con clienti e partner. La crescente importanza delle
strategie di Maintenance, Repair & Operations (MRO) nelle imprese industriali sta guidando nuove
scelte manageriali e organizzative. In questo contesto, FERVI Group ha annunciato il 29 aprile 2026
la nomina di Alberto Casati come nuovo vicepresidente e brand ambassador per il settore MRO, con
I'obiettivo di consolidare la propria posizione in un comparto determinante per la competitivita
aziendale.

La decisione del Consiglio di Amministrazione si inserisce in un percorso di rafforzamento della
presenza del gruppo nel mercato MRO, considerato strategico per garantire efficienza e continuita
operativa alle imprese clienti. Casati, gia consigliere indipendente da oltre due anni, vanta una
conoscenza approfondita delle dinamiche interne e delle prospettive di sviluppo del gruppo.

Nato in Lombardia nel 1960, Casati ha maturato una lunga esperienza internazionale, trascorrendo
36 anni in Black&Decker e Stanley Black&Decker, dove ha ricoperto incarichi manageriali fino al
ruolo di Vice President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa. Questo percorso gli ha
permesso di acquisire competenze specifiche nei mercati B2B, nella gestione delle reti distributive e
nello sviluppo commerciale a livello globale.

Nella nuova posizione all'interno di FERVI Group, Casati sara impegnato nel rafforzamento
dell'identita aziendale e nella valorizzazione della reputazione presso clienti, partner e stakeholder
del settore MRO. Il suo incarico prevede anche la promozione dei valori aziendali legati a
competenza tecnica, affidabilita e capacita di interpretare le evoluzioni del mercato.

Roberto Tunioli , presidente di FERVI Group, ha dichiarato:

“la nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico. La
sua esperienza internazionale, la profonda conoscenza dei mercati professionali e la capacita di
leggere le trasformazioni del settore saranno fondamentali per accompagnare il Gruppo in una
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nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo nel mondo MRO e una relazione sempre piu
gualificata con clienti e partner”.

Alberto Casati , vicepresidente di FERVI Group, ha dichiarato:

“il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, — Non € piu soltanto fornitura di prodotti e
soluzioni, ma un ecosistema di competenze, servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese
chiedono partner capaci di comprendere i processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo.
Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a
rendere FERVI Group un punto di riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la
forza del brand, sia nel mondo delle imprese sia comparto del fai da te piu esigente”.

¢ ¥ Ultime notizie
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L'eccellenza del fare. Le Stelle al Merito a undici nuovi Maestri

Il gruppo dei modenesi sara premiato domani mattina a Bologna . La cerimonia a Palazzo Re Enzo.
"Riconoscimento a dedizione e passione”. REDAZIONE MODENA

Come ogni anno, il primo Maggio verranno consegnate le Stelle al Merito del Lavoro per I'anno 2026.
Circa mille i lavoratori selezionati a livello nazionale, che con questa insegna assumono il titolo di
Maestro del Lavoro . Sono undici i neo-Maestri della provincia di Modena che riceveranno questo
prestigioso riconoscimento a Bologna , presso il Salone del Podesta di Palazzo Re Enzo in Piazza
Nettuno, assieme ad altri 77 insigniti provenienti da tutta la regione Emilia Romagna . Una seconda
cerimonia si terra il 16 maggio a Modena, presso I'Auditorium di Confindustria Emilia.

In questa circostanza gli undici neo-Maestri riceveranno il 'brevetto’ di nomina dal prefetto di Modena
Fabrizia Triolo. Ogni anno nuovi volti, donne e uomini che, su presentazione delle Aziende che
vedono fra i loro ranghi questi ammirevoli dipendenti e dopo una approfondita verifica svolta da
apposite Commissioni, ottengono I'ambito riconoscimento per una intensa vita di lavoro.

Questi i nuovi Maestri modenesi: Maria Rita Aureli della Vignola Fervi, Fabio Balugani di Cavezzo
Eurosets, Lorenzo Baraldi di Cnh Industrial, Gian Luca Bergamo di Gambro Dasco Medolla, Gian
Luca Bernardi di Beghelli, Roberto Bondi di Maserati, Sandra Cocchi di Caffé Molinari, Enrico
Messori di Soc. Coop. Bilanciai Campogalliano, Roberto Orlandini di E- distribuzione, Pier Guglielmo
Paglialunga di Eurocap Petroli Modena e Claudia Zagni di Cna.
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Alberto Casati nominato Vicepresidente di FERVI Group e
Brand Ambassador per il settore MRO

Gia Consigliere indipendente da oltre due anni, Casati portera al Gruppo la sua esperienza
internazionale nei mercati industriali, commerciali e professionali.

Vignola (MO), 29 aprile 2026 — Il Consiglio di Amministrazione di FERVI Group ha nominato Alberto
Casati nuovo Vicepresidente del Gruppo, affidandogli anche il ruolo strategico di Brand
Ambassador per il settore MRO — Maintenance, Repair & Operations: un passaggio importante nel
percorso di crescita e posizionamento del Gruppo per rafforzare la propria presenza in un comparto
sempre piu centrale per l'efficienza, la continuita operativa e la competitivita delle imprese.

Casati siede da oltre due anni nel CdA di FERVI Group in qualita di Consigliere indipendente e la
sua nuova responsabilita nasce quindi da una conoscenza gia consolidata della visione aziendale,
delle dinamiche interne e delle potenzialita di sviluppo del Gruppo.

Lombardo, classe 1960, nel suo percorso professionale Alberto Casati ha ricoperto ruoli di primo
piano in importanti realta internazionali, con una lunga esperienza (36 anni)

in Black&Decker e Stanley Black&Decker con incarichi manageriali crescenti, arrivando a ricoprire il
ruolo di Vice President SEMEA — Southern Europe, Middle East & Africa. Un'esperienza che gli ha
permesso di maturare una profonda conoscenza dei mercati B2B, delle reti distributive, delle
strategie commerciali e dello sviluppo internazionale.

Con il nuovo incarico, Casati avra il compito di contribuire al consolidamento dell'identita di FERVI
Group, rafforzandone la reputazione presso clienti, partner, stakeholder e operatori del settore MRO.
Il suo ruolo di Brand Ambassador sara orientato a rappresentare i valori del Gruppo: competenza,
affidabilita, innovazione, vicinanza al cliente e capacita di interpretare I'evoluzione del mercato.

"La nomina di Alberto Casati rappresenta per FERVI Group una scelta di grande valore strategico”,
dichiara Roberto Tunioli, Presidente di FERVI Group. "La sua esperienza internazionale, la profonda
conoscenza dei mercati professionali e la capacita di leggere le trasformazioni del settore saranno
fondamentali per accompagnare il Gruppo in una nuova fase di sviluppo, rinforzando il nostro ruolo
nel mondo MRO e una relazione sempre piu qualificata con clienti e partner"”.

"Il settore MRO sta entrando in una fase decisiva, dichiara Alberto Casati, Vicepresidente di FERVI
Group. - Non é piu soltanto fornitura di prodotti e soluzioni, ma un ecosistema di competenze,
servizio, innovazione e continuita operativa. Le imprese chiedono partner capaci di comprendere i
processi, anticipare i bisogni e generare valore nel tempo. Il mio nuovo obiettivo, dopo 43 anni di
lavoro con ruoli manageriali nel settore, sara contribuire a rendere FERVI Group un punto di
riferimento autorevole per questo cambiamento, valorizzando la forza del brand, sia nel mondo delle
imprese sia nel comparto del fai da te piu esigente".

www.fervi.com
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FERVI conferma la collaborazione con Go Eleven per il
Mondiale Superbike 2026

La partnership tra FERVI e Go Eleven nel Mondiale Superbike 2026 rafforza la presenza del brand
nelle competizioni e supporta l'innovazione tecnica nei box. La fornitura di soluzioni tecniche
specializzate per il motorsport rappresenta un segmento in crescita per le aziende che operano
nell'ambito delle attrezzature professionali. In questo contesto, FERVI ha annunciato il rinnovo della
partnership tecnica con il team Go Eleven per il Campionato del Mondo Superbike 2026 ,
consolidando una collaborazione che punta a integrare performance e precisione nei box di gara.

L'accordo prevede la fornitura di attrezzature e soluzioni per I'allestimento dei box , a supporto delle

attivita quotidiane di meccanici e tecnici impegnati nelle competizioni. Il marchio FERVI sara visibile

sulla moto, sui pannelli del box, sui fondali delle interviste, sull'abbigliamento e sui mezzi di trasporto
dello staff, rafforzando cosi la presenza aziendale nel settore racing.

Per la stagione 2026, il team Go Eleven schiera Lorenzo Baldassarri in sella alla Ducati Panigale V4
R, confermando una strategia tecnica orientata alla crescita e alla competitivita nella categoria
Superbike.

Il calendario del Mondiale Superbike 2026 ¢ iniziato nel weekend del 20-22 febbraio 2026 a Phillip
Island, Australia, e prevede due appuntamenti in Italia: Misano , dal 12 al 14 giugno 2026 , e
Cremona , dal 25 al 27 settembre 2026 . Queste tappe rappresentano momenti chiave sia per la
visibilita dei partner sia per il coinvolgimento degli operatori del settore.

Ermanno Lucci , Direttore Sales & Marketing di FERVI, ha dichiarato:

“il box di una Superbike e un'officina che vive al secondo: qui affidabilita e precisione non sono
concetti astratti, ma risultati misurabili. Offrire il supporto tecnico a Go Eleven significa mettere la
nostra strumentazione in un contesto estremo, dove tutto viene portato al limite. E un'opportunita che
ci arricchisce: da un lato sosteniamo il lavoro di un team di alto profilo, dall'altro raccogliamo stimoli
concreti per continuare a migliorare soluzioni e standard dedicati ai professionisti della
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manutenzione e della riparazione. E un'alleanza naturale, fondata su passione, competenza e
responsabilita”.

L'iniziativa sottolinea I'impegno di FERVI nello sviluppo di attrezzature adatte a contesti ad alta
intensita operativa, contribuendo all'innovazione dei processi tecnici nel motorsport professionale.

¢ ¥ Ultime notizie
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11 nuovi Maestri del Lavoro modenesi: tra loro Gian Luca
Bergamo e Fabio Balugani di Cavezzo e Roberto Orlandini di
Finale Emilia

MODENA - Come ogni anno 1° Maggio, anche quest'anno verranno consegnate le Stelle al Merito
del Lavoro per I'anno 2026. Circa 1.000 i lavoratori selezionati a livello nazionale, che con questa
insegna assumono il titolo di “Maestro del Lavoro”. Sono undici i neo-Maestri della Provincia di
Modena che riceveranno questo prestigioso riconoscimento a Bologna, presso il Salone del Podesta
di Palazzo Re Enzo in Piazza Nettuno, assieme ad altri 77 insigniti provenienti da tutta la regione
Emilia Romagna. Per quanto riguarda la provincia di Modena, si tratta di: Maria Rita Aureli di Vignola
(Fervi S.p.a., Vignola); Fabio Balugani di Cavezzo (Eurosets, Medolla); Lorenzo Baraldi di Modena
(CNH Industrial, Modena); Gian Luca Bergamo di Cavezzo (Gambro Dasco, Medolla); Gian Luca
Bernardi di Pievepelago (Beghelli S.p.a., Valsamoggia); Roberto Bondi di Sassuolo (Maserati,
Modena); Sandra Cocchi di Modena (Caffe Molinari, Modena); Enrico Messori di Modena (Coop
Bilanciai, Campogalliano); Roberto Orlandini di Finale Emilia (e-distribuzione S.p.a); Pier Guglielmo
Paglialunga di Modena (Eurocap Petroli, Modena); Claudia Zagni di Modena (Cna, Modena).

Una seconda cerimonia si terra il 16 maggio in Modena, presso I'Auditorium di Confindustria Emilia
sede di Modena. In questa circostanza gli undici neo-Maestri riceveranno il “brevetto” di nomina dal
Prefetto di Modena S.E. Fabrizia Triolo. Ogni anno nuovi volti, donne e uomini che, su presentazione
delle Aziende che vedono fra i loro ranghi questi ammirevoli dipendenti e dopo una approfondita
verifica svolta da apposite Commissioni, ottengono I'ambito riconoscimento per una intensa vita di
lavoro. E quest'ultimo, di certo, I'aspetto piu rilevante: la Stella al Merito del Lavoro, regolata prima
da un Regio Decreto del 1923 e poi da una Legge dello Stato del 1954, viene assegnata su
segnalazione del datore di lavoro che rileva nei comportamenti di questi neo-Maestri le
caratteristiche previste per il riconoscimento della onorificenza.

Ricordiamo le linee guida per onorare questi e tutti gli altri Maestri e Maestre nominati in passato che
si sono particolarmente distinti nel senso del dovere, serieta professionale, inventiva e genialita
creativa, organizzazione e doti dirigenziali e, non ultimo, capacita di trasmettere le conoscenze. Ed e
proprio il possesso di queste doti peculiari e delle competenze maturate che fa proseguire I'impegno
dei Maestri del Lavoro associati alla Federazione Nazionale in attivita di volontariato nelle scuole
primarie e secondarie, con iniziative di Testimonianza Formativa a favore degli studenti. In Provincia
di Modena, nel Consolato modenese retto dal Maestro del Lavoro Maurizio Morgillo, sono iscritti oltre
280 Maestre/i, mentre su tutto il territorio del Paese se ne contano circa 12.800.

Di seguito, le foto dei nuovi Maestri del Lavoro modenesi:

Aureli Maria Rita
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